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Амбицията ни за това първо издание на 
AgriTech Market 2018 е да проследим 
данните, да очертаем тенденциите и да 
анализираме заедно с търговците и 
стопаните пазара на агротехника, за да 
постигнем завършена и мащабна 
картина, която да бъде полезна за 
всички, ангажирани в сектора. 
В помощ на това сме използвали 
официалните данни на КТИ, Търговския 
регистър и ДАКСИ. Полезни бяха и 
отговорите на участниците в 
националното изследване на Tractor.BG, 
от което се открои, че 63% от 
фермерите планират да купуват нова 
техника през 2018 г.
Любопитно четиво е класацията 
ТОП100+. Данните за разгледаните фирми 
показват, че през 2017 г. те са работили в 
трудна, но интересна среда с големи 
възможности за печалба и огромни 
рискове.
Изготвяйки това издание се откроиха 
тенденции, които сочат, че 2018 г. дава 
заявка за достигането на обетования за 
търговците връх от 2015 г. и дори може 
би ще го надмине. 
- Машинният парк е амортизиран и 
трябва да се поднови; 
- Липсата на работна ръка ще 
засили механизацията в сектор „Плодове 
и зеленчуци“;
- Фермерите се насочват към 
търсене на различен вид финансиране на 
инвестициите в техника от субсидиите.  
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В AgriTech Market 2018 са използвани данни, публикувани от отдел „Контрол и 
техническа инспекция" (КТИ) в Министерството на земеделието, храните и горите 
(МЗХГ) на сайта на агроведомството, както и специално предоставена информация от 
страна на КТИ за целите на изданието. 

За изготвянето на класацията ТОП100+ са използвани данни от Търговския регистър и 
ДАКСИ, като изследването обхваща фирми, занимаващи се с производство и търговия 
на селскостопанска техника и оборудване. Основни критерии по изготвянето на 
таблицата са приходите, печалбата и наетия персонал на компаниите, на базата на 
които е изработена класацията.

В AgriTech Market 2018 са публикувани мнения и коментари на самите компании и 
земеделски производители, предоставени специално за изданието. 

За целите на AgriTech Market 2018 бе проведено и национално Изследване на пазара на 
земеделска техника през 2017 г. и очаквания за 2018 г. сред читателите на сайтовете 
Fermer.BG и Tractor.BG. В периода на провеждане - декември 2017 г. – януари 2018 г., 
участие взеха 530 души от различни сектори на селското стопанство. 

МЕТОДОЛОГИЯ 
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ÊÒÈ 2017
РАЗВЕДРЯВАНЕ СЛЕД ШОКА ОТ 2016Г.

ОТ СРЕДАТА НА ГОДИНАТА СЕ ЗАБЕЛЯЗА 
РЯЗЪК РЪСТ В ТЪРСЕНЕТО НА 
ЗЕМЕДЕЛСКИ МАШИНИ 

Техническото и технологично обновяване на производството е основен фактор за повишаване на 
ефективността и конкурентоспособността на селското стопанство.

 

Поради това е от особено значение да се подчертае, че на пазара в България се предлага техника, 
която отговаря на европейските изисквания за екологично земеделие, защита на почвата по 
отношение на подобряване на структурата и състава й, премахване на ерозията и запазване на 
влагата, техника, отговаряща на изискванията за опазване на околната среда от вредни емисии и 
твърди частици във въздуха.

С внедряването в производството на тази нова техника могат да се прилагат добрите практики в 
земеделието.

В тази връзка, важно е да се анализира равнището на механизацията в отрасъла и да се очертаят 
основните тенденции, свързани с техническото осигуряване на земеделското производство.

 

Специален проект на



Налице е устойчива тенденция на обновление на машинно-тракторния парк. Средната възраст на 
използваните машини намалява. Така очертава ситуацията Георги Алексиев, началник-отдел 
„Контрол и техническа инспекция" (КТИ), в Министерството на земеделието, храните и горите (МЗХГ).

Осигуреността на тракторният парк с работни машини е белег за инвестиционните възможности на 
земеделските стопанства и в крайна сметка – за икономическата ефективност на механизацията на 
земеделието, казва Алексиев.

Докато през 2007 г. прикачните машини на възраст над 10 години са 81,6% от общия парк, десет години 

по-късно - през 2017 г. 30% от използваната прикачна техника е на възраст до 10 години. Това се 
дължи на влизането в селското стопанство на нови прикачни, навесни и стационарни машини, 
анализират от КТИ. 

2015 г. стои като обетован връх в търговията с агротехника, към който всички фирми се обръщат с 
носталгия.

Някои компании отчитат сериозен спад през 2016 г. – между 20% и 30%.

Това обаче доведе до „отрезвяване“ за търговците и производителите и стремежът  през 2017 г. беше 
поне да не се слиза под нивото от предишната година, отбелязват те.

 

Експертите отчитат, че инерцията от 2015 г. доведе до донякъде емоционален внос на техника, който 
създаде следната ситуация на пазара: изключително голямо предлагане, но отслабнало, спрямо 
предишни години, предлагане. 

 

„Данните сочат привидно стабилно възходящо развитие на пазара за 2017 г., което обаче не е 
точно така. До средата на годината (май-юни) се запази силно негативната тенденция от 2016 
г., която беше повлияна от фактори като лоша стопанска година и спад в приходите на 
земеделските производители, както и  намален инвестиционен интерес вследствие на 
изчакване на реализацията на проектите по ПРСР. От средата на 2017 г. се забеляза рязък ръст в 
търсенето на различни земеделски машини“, анализира ситуацията Веселин Генев, управител на 
„Оптиком“ ООД.

„Продажбите на агротехника намаляха с повече от 10%. Цените на земеделската продукция също 
бележат спад и в момента са на най-ниското си ниво от последните 10 години“, смята Стефан 
Христов, генерален директор земеделска, голф и градинска техника в „Мегатрон“ ЕАД.

7 700 броя 
комбайни,

от които 

34%
са на възраст 

до 10 години

46 900 броя 
трактора,

от които 

32%
са на възраст 

до 10 години

Според данните в земеделието през 2017 г. са работили:
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КОМБАЙНИТЕ
Бавното завръщане на 

Общо новорегистрираните комбайни през 2017 г. са 158, сочат официалните данни на КТИ за 2017 г. За 
сравнение през 2016 г. в България са регистрирани общо 115 нови комбайна. Съответно ръстът е 
37,39%. 

Най-много през 2017 г. са били регистрираните комбайни в София-град – 37 (+9) и в Плевен – 15 (+1), а в 
Стара Загора са 13 (+1).

Най-голям ръст се отчита в Добричко, където през миналата година са 14 новорегистрираните 
зърнокомбайна, докато година по-рано те са били само 3. Това на практика означала 466% ръст. 
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През 2016 г. в Русенско са регистрирани 11 зърнокомбайна, докато през 2017 г. те са 10. Ръст от 57% 

се отчита в Бургаско, където през миналата година са регистрирани 11 зърнокомбайна, докато 

година по-рано те са били 7. Почти същата е картинката във Варненско – 9 през 2016г. и 11 през 

2017 г.
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В Пловдивско от 4 през 2016 г, новорегистрираните зърнокомбайни през 2017 г. вече са 7. И в Ямболско 
има ръст от 200 процента. През 2016 г. комбайните, които са били регистрирани като нови са били 2, 
докато през изминалата 2017 г. те са 6.

В първите години на „запасяване“ с този вид машини цифрите са били далеч по-различни. През 2008 
г. новите зърнокомбайни са били 299, а през 2009 г. – 332.  
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Нивото на продажбите на комбайни в момента обаче е ниско според директора на Тайтън Машинъри 
България Филип Цветков. „Надяваме се в бъдеще да се завърне на нивата, които приемахме за 
нормални”, каза той. 

Марката зърнокомбайни CLAAS е безспорен любимец на българския фермер. От 10 години насам 
лидерството на тези машини е непоклатимо. Още през 2008 г. комбайните CLAAS са били най-много от 
новорегистрираните, според данните на КТИ, предоставени специално за Tractor.BG. Тогава от общо 
299 машини, 68 са CLAAS, което е 22,7% пазарен дял. На второ място тогава са били  зърнокомбайните с 
марка JOHN DEERE – 53, а на трето – CASE IH - 35.  

Година по-късно, когато новорегистрираните комбайни са общо 332, тройката се променя. NEW 
HOLLAND (55) заема второто място след CLAAS (114) , а бронзът се отрежда на JOHN DEERE (41). CASE 
повишава бройките на 36, но остава на четвърто място. 

И през 2017 г. първенец в марките е CLAAS с новорегистрирани 46 

машини, което е 29,11% от общата бройка. Следва JOHN DEERE с 35, 

NEW HOLLAND с 25 и CASЕ IH с 14.

11

Най-съществен е ръстът при CLAAS с 21 машини повече спрямо 2016 г. При JOHN DEERE ръстът е с 15 

комбайна. Докато NEW HOLLAND запазва позициите си от година по-рано, като машините, 

регистрирани от тази марка са с една повече. Равномерното позициониране на NEW HOLLAND на 

българския пазар се дължи до известна степен на дейността на официалният вносител на марката в 

страната - ИНТЕРАГРИ България, която пое представянето на NEW HOLLAND на българския фермер от 

2013 г.

При CASЕ IH има лек спад, който се визуализира от 5 комбайна, регистрирани по-малко за 2017 г., 

спрямо 2016 г.

с генералната подкрепа на
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Прави впечатление, че според национално допитване на Tractor.BG, проведено сред 530 читатели на 

сайтовете Fermer.BG и Tractor.BG (виж стр. 88), марката CLAAS отново е на първо място. Веднага след 
това се нареждат JOHN DEERE и NEW HOLLAND, които оформят и топ 3 на регистрираните през 2017 г. 

Номер 4 е добре позната марка на българските стопани - ROSTSELMASH.  Официален представител на 

комбайните от Ростов на Дон от есента на 2017 г. e компанията ОПТИКОМ. Очевидно резултатът от 

нагласите на респондентите на поучването на Tractor.BG се дължи на два фактора - носталгията на 

родните фермери по руските здрави и надеждни машини, а от друга страна добрата маркетинг 

политика на ОПТИКОМ, които завърнаха марката официално на нашия пазар. 
Петицата на любимите марки комбайни на читателите на Tractor.BG се допълва от комбайните на 
CASЕ IH. 
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ТРАКТОРИ:
СИЛИСТРА И БУРГАС СЕ ХВАЩАТ 
СЕРИОЗНО НА РАБОТА  

9,6 процента ръст се отчита при тракторите през 2017 г. Новорегистрираните машини в цяла България 
са 1340, докато година по-рано са били 1222.
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Тук впечатление прави това, че в София-град през 2017 г. са регистрирани най-много трактори  - 171 

(165 през 2016 г.), но най-сериозно увеличение - 100%, в регистрациите има в Силистра, където са 

отчетени 38 трактора повече – 76, спрямо 2016 г., когато там са регистрирани 38 машини.

В Бургас купувачите също са се активирали през изминалата година и там ръстът е 46,83%. В тази 

област са регистрирани 37 нови трактори повече спрямо година по-рано, когато са отчетени 79 

машини за сметка на 116 през 2017 г.

Сериозни покупки е имало и в Плевен (+31%) и Стара Загора (+ 21,5%), където увеличението е със 

съответно 30 и 25 машини. Голям спад е отчетен в Пловдивско (спад с 20,9%), където през 2016 г. са 

регистрирани 124 нови трактора, докато през миналата година те са били с 26 броя по-малко.

Съществена е разликата с рекордната 2015 г., когато новите колесни трактори бяха 1832 броя. През 

2008 г. бройката е била 1617, а година по-късно – 1316. Като изключим големия брой регистрирани 

тогава трактори в София-град – 216, най-много трактори през 2008 г. са регистрирани в Плевенско – 

145, Добричко – 117 и Варненско – 103.

Година по-късно обаче добруджанските стопани „помитат“ всички останали и излизат на върха с 149 

регистрирани нови колесни трактори (+27,35%), като далече зад тях остават  Русе и Пловдив – с по 89 

броя и Стара Загора – с 88 броя.

“Пазарът през 2017г. не беше особено силен, което беше и 
очаквано. Основно се дължеше на цените на земеделската 
продукция и относително малкото проекти, финансирани 
по европейски програми”, казва Филип Цветков, директор на 
Тайтън Машинъри България.

“

Шествие от JOHN DEERE по българските ниви, ръст на 
бройките при  NEW HOLLAND

През изминалата година най-много трактори са продадени от марката JOHN DEERE – 277, като 

това е с 26 повече от предходната и е 20% от общия брой за 2017 г.
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Най-съществен ръст на бройките обаче има при регистрираните трактори от марката NEW HOLLAND, 

където машините са с 46 повече от 2016 г. – 184.
В процентно отношение най-голям ръст имат тракторите VALTRA - 115,3%. 
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Регистрация в КТИ на трактори по марки (бр.)

2017 2016

В същото време според национално допитване на Tractor.BG, най-предпочитаните три марки 

трактори са JOHN DEERE, KUBOTA и МТЗ. В случая прави впечатление, че за разлика от първите два, 

които попадат в първите три най-регистрирани,  МТЗ е на дъното на таблицата. Любопитно е, че в 

регистрираните трактори CLAAS са на 13 място по брой, а читателите ни са посочили тази марка на 

четвърто място при предпочитаните. Първите пет предпочитани се допълват от NEW HOLLAND, като 

тази марка е на второ място по регистрирани трактори за 2017 г.

Специален проект на
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От 2012 г. досега, според официалните данни на КТИ, продажбите на този вид машини са имали един 

значителен спад – през 2016 г., когато новорегистрираните нови самоходни пръскачки са били 38 

броя. Пикът е бил, естествено, през 2015 г. Тогава са отчетени 68 броя нови самоходни пръскачки. През 

2017 г. броят им е 47.

БЕЛАРУСКИТЕ МАСТОДОНТИ

Преди 10 години най-регистрираните нови колесни трактори са били 

произведени в Минския тракторен завод (МТЗ) в Беларус. Тогава – през 2008 г., 

са регистрирани общо 466 машини от тази марка от всички 1617 броя, сочат 

данните на КТИ. След тях се нареждат тракторите NEW HOLLAND – 133 броя, а 

тройката се попълва от JOHN DEERE със 128 бройки.
Година по-късно МТЗ отново държи палмата, но с 215 броя новорегистрирани 

машини. Любопитното е, че първенеца губи бройки, докато вторите две 

марки ги увеличават  - NEW HOLLAND - 188, а JOHN DEERE - 164 бройки.
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41
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38

47
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Регистрация в КТИ на самоходни пръскачки (бр.)

Нов лидер сред самоходните ПРЪСКАЧКИ

18

В София-град, Плевенско и Силистра са регистрирани по 8 машини, 5 във Варненско, а по 4 във 

Велико Търново и Добрич. 2 са отчетени в Бургаско, а във Видин, Враца, Ловеч, Пловдив, Русе, 

Търговище, Хасково и Ямбол са по една.

Лидер през тази година е MAZZOTТI с 10 регистрирани, следван от BERTHOUD и JOHN DEERE с по 8 броя. 

По 3 са регистрирани от марките HARDI, CAFFINI, BATEMAN и HORSCH.

През 2017 г. са регистрирани 2 самоходни пръскачки от марката AMAZONE, а по 1 от марките CARUELLE, 

CHALLENGER, ARTEC, AGRIFAC, KVERNELAND, PROJET и MASCHIO GASPARDO.
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Любопитно наблюдение може да се направи върху марките самоходни пръскачки. Както се вижда от 

числата JOHN DEERE и TECNOMA са лидери, поне за последните години. През силната 2015 г., когато 

двете марки, заедно с BERTHOUD оформят челната тройка (JOHN DEERE – 17, BERTHOUD – 11, TECNOMA – 

8), машините от марката MAZZOTTI са 6 броя. Година по-късно, единствено TECNOMA има реализирана 

двуцифрена бройка от всички – 11. Тогава пръскачките JOHN DEERE са 6, а MAZZOTTI има 5, а BERTHOUD 

– 2.

Лидери в регистрациите в КТИ на самоходни пръскачки
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В този сегмент от агротехниката се наблюдават любопитни колебания. От една страна има 

повишение в регистрациите и на челните, и на телескопичните товарачи, но от друга, се отбелязва 

спад при различни марки, за сметка на други. Същото важи и за различните области на страната. 

Най-много челни товарачи са регистрирани в София-град, но най-голям ръст се отчита във 

Варненско. При телескопичните машини София-град е отново водещ по регистрирани товарачи, но в 

Плевенско и Бургаско се отчита ръст и то съществен на фона на останалите области.

Èâî Êóìàíîâ, óïðàâèòåë íà ÍÈÊ: „Мога да определя 2017г. като 

по-успешна за нас откъм продажбите на машини. През нея 

затвърдихме своите челни позиции на пазара на самоходни пръскачки 

чрез BERTHOUD и новия ни бранд Apache. За 2017 НИК е на второ място по 

продадени самоходни машини, което е сериозен успех, тъй като 

първото място се държи от наш конкурент, който се намира в по-

нисък ценови клас. Също така през 2017 завършихме с Valley най-големия 

си проект за поливно земеделие в България, където проектирахме и 

реализирахме 12 пивотни системи в едно с помпена станция и 25 000 м 

тръбна мрежа, които осигуряват напояване на 3 200 дка”.

ТОВАРАЧИ

20

Нещата съвсем се преобръщат през миналата година. Лидер по брой регистрирани самоходни 

пръскачки е  MAZZOTTI с 10 броя, а веднага след тази марка се нареждат JOHN DEERE и BERTHOUD с по 8 

броя. Отличникът от „слабата“ 2016 – TECNOMA няма отчетени бройки през 2017 г.
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Като цяло телескопичните товарачи, регистрирани през миналата година са с 46 повече спрямо 

година по-рано и бройката за 2017 г. е 243, докато челните товарачи общо са повече с един за цялата 

година – 110.

110109

2016 2017

Регистрация в КТИ на челни товарачи
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Регистрация в КТИ на телескопични товарачи
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Впечатление прави, че от 12 марки челни товарачи 50% са на минус от 2016 г., а две са запазили нивата 

на годишна база.  
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Регистрация в КТИ на челни товарачи по марки

2017 2016

От 19 марки телескопични товарачи (включително „други“), 8 са на минус, а две въобще не са имали 

регистрации през 2017 г. От друга страна, първите три са отбелязали сериозни ръстове.

Регистрация в КТИ на телескопични товарачи по марки

3

5

2

0

3

1

0

0

0

7

8

4

16

16

31

42

58

0

0

0

1

1

2

2

2

3

4

6

7

13

14

50

66

72

SHAFFER

FARESIN

AUSA

CASE IH

NEW HOLLAND

CLAAS

KRAMER

DEUTZ FAHR

MASSEY FERGUSON

DIECI

WEIDEMANN

Други 

CATERPILLAR

MERLO

BOBCAT

MANITOU

JCB

2017 2016

22 AgriTech Market  2018

Специален проект на





Тази марка е с добра реализация през 2017 г., що се отнася до телескопичните товарачи. MANITOU, 

която е на втора позиция, има регистрирани 66 телескопични товарача и отчита най-голям ръст 

спрямо 2016 г.
Номер 3 в предпочитаните марки товарачи е BOBCAT. Тази марка е на първото място по регистрирани 

челни товарачи през отминалата година с 29 машини и е една от малкото с ръст спрямо 2016 г.

Топ 5 на предпочитаните марки товарачи от участниците в 
националното допитване на Tractor.BG се предвожда от JCB. 

ПОЧВООБРАБОТКАТА държи 
фронта при прикачния инвентар

Ръстът през 2017 г., който се бележи при самоходните машини, спрямо 2016 г., очевидно не важи с 

такава сила за новата прикачна техника. През 2017 г. общо новата прикачна техника е била 4756 броя. 

За сравнение година по-рано числото е било 5223.

Въпреки тези числа, 78 процента от респондентите в допитването на Tractor.BG са посочили, че през 

изминалата година са обновявали прикачния си инвентар.
Единствено машините за поливане, както ги окачествяват от КТИ, имат лек ръст – през 2016 г. са 

регистрирани 23 броя, а през 2017 г.  34 броя.
Новите прикачни сеялки, регистрирани общо през миналата година са 533, като година по-рано те са 

били с 50 броя повече.

Специален проект на
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Почвообработващият прикачен инвентар е с най-голям брой регистрации. Миналата година от 

този вид техника са регистзрирани 1752 броя, а година по-рано – 1942.
Сравнение между данните на КТИ за 2008 г./2009г. и 2016г/2017 г. показва, че в регистрациите има 

ръст. Общо през 2008 г./2009г.  са регистрирани 8445 прикачни машини, а през 2016г/2017 г. - 99 79, 

показва калкулаторът. 
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Динамика на новорегистрираните машини 2008 спрямо 2017 г.

Филип Цветков, Тайтън Машинъри България: „Ние сме 

доволни от постигнатото – повишихме или стабилизирахме 

продажбите си при най-важните си продукти, възвърнахме си 

малко пазарен дял, който беше загубен преди това.“ “
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- Какво впечатление Ви правят на първо 

четене данните за новорегистрираните 

колесни трактори и комбайни? Има ли 

очертаваща се тенденция? 

По последни данни новорегистрираните 

колесни трактори за 2017-та година са 1340, 

което е с 9,7% повече от предходната година, 

но нивото е все още далеч от необходимото 

за здравословно обновяване на техниката в 

страната. При зърнокомбайните нещата 

стоят подобно – новорегистрираните 

зърнокомбайни през 2017-та година са 158, 

което въпреки увеличението от 37% спрямо 

2016-та година е много по-малко от 

обичайното ниво от около 250 зърнокомбайна 

на годишна база. За очертаваща се тенденция 

трудно може да се говори. Прави впечатление, 

че втора поредна година нивата на 

новорегистрирана техника са значително по-

ниски от обичайните за пазара в България, за 

което има множество фактори.

- Може ли да се каже, че има тенденция на лек 

ръст и отлепяне от „дъното" след спада през 

2016 г.?

За лек ръст определено може да се говори. 

ДАНИЕЛ МИНЕВ:

Модерно земеделие 
се прави с модерна 
техника 

Даниел Минев е новият председател 
на Българската асоциация на 
търговците на агротехника (БАТА 
АГРО). 

Компанията, която управлява – 
ИНТЕРАГРИ БЪЛГАРИЯ, е член на 
авторитетната неправителствена 
организация.

Даниел Минев е познат като 
амбициозен и последователен 
мениджър, който наложи бранда NEW 
HOLLAND в страната. Сега пред 
младия бизнесмен стои сериозна 
задача – да ръководи единствената 
у нас Асоциация на търговците на 
агротехника, в която членуват най-
големите вносители на световни 
марки машини.

Даниел Минев е завършил 
Техническия университет във Варна. 
През 2003 г. получава магистърска 
степен по специалността Electrical 
Engineering във Florida International 
University. Професионалният му опит 
включва ключови позиции в 
енергийните звена на световния 
лидер General Electric в Централна и 
Източна Европа. Даниел Минеш 
оглавява ИНТЕРАГРИ БЪЛГАРИЯ от 
2013 г., а през 2014 г. става носител 
на отличието Агробизнесмен на 
България за 2014-та.
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Друг е въпросът дали това може да се 

дефинира като „отлепяне от дъното“. 

Въпреки че има известно повишаване на броя 

новорегистрирани машини, нивата са много 

далеч от нивата които биха допринесли за 

осезаемо обновяване на машинния парк в 

страната. Условията за фермерите са доста 

тежки. Климатичните условия са 

неблагоприятни за реколтата, поне за 

момента. При изкупните цени на продукцията 

не се очертават особен ръст. Има голяма 

несигурност по отношение на мерките по 

ПРСР за финансиране на техника. Всички тези 

фактори влияят негативно на намеренията 

на фермерите за инвестиции в техника. 

- Голяма част от търговците, а и от 

фермерите, смятат, че липсата на работна 

ръка в сектора на плодовете и зеленчуците 

ще изиграе голяма роля в търсенето на 

машини за този сектор. Вие какви наблюдения 

имате в тази насока? 

Липсата на работна ръка и особено на 

квалифицирани кадри в земеделието е 

изключително голям проблем не само в 

сектора на плодовете и зеленчуците, а и във 

всички сектори на земеделието. Този 

недостиг на работна ръка може да бъде 

както катализатор на търсенето на 

специализирани машини във всички сектори, 

така и сериозна пречка пред земеделските 

стопани, тъй като специализираната 

техника изисква високо квалифицирани кадри 

за работа с тази техника, както и за 

нейната поддръжка. Смятам, че като цяло 

търсенето на специализирана техника ще се 

повишава постепенно във всички сектори, 

тъй като такава техника може да 

оптимизира разходите на производителите. 

Нещо повече, ниски лихвени проценти на 

финансиране допълнително подпомагат 

инвестициите в такава техника. Неведнъж 

съм казвал, че модерно земеделие може да се 

прави само с модерна техника. Тези 

производители, които искат да останат на 

пазара, да бъдат печеливши и рентабилни, 

трябва да инвестират в модерна, високо-

производителна и високоефективна техника, 

да задържат кадрите си и да работят за 

повишаване на квалификацията им.

- Ясно е, че мерките от ПРСР помагат на 

стопаните, за да купуват техника. Как се 

отрази това на пазара, според Вас, и накъде 

ще го движи при положение, че не се 

предвижда отваряне на мерки за купуване на 

техника в скоро време? 

Мерките по ПРСР в последните години и  

начинът, по който се изпълняват, оказват 

негативно влияние на пазара на техника. 

Големият спад на новорегистрирана техника 

през 2016-та година в голяма степен се дължи 

на дългото (почти цяла година) отлагане на 

мярка 4.1 през 2016-та, както и на 

непрестанните спекулации и несигурност 

около мярката. Земеделските стопани 

трябва да инвестират в техниката, която 

им е необходима и да не се влияят толкова 

много от спекулации около програмите, 

защото дългото чакане на програми, води 

само до големи загуби. Има много 

преференциални програми за инвестиции в 

техника, разработени от колегите 

вносители на техника за Българския пазар и 

моят съвет към земеделците е да не си губят 

времето в чакане на програми, а да си 

набавят необходимата техника, когато им е 

нужна.
Изпълнението на мерките по ПРСР не работи 

ефективно и по-скоро спира инвестициите на 

земеделските стопани. За мен мерките по 

ПРСР трябва да бъдат насочени към 

подпомагането на земеделците на регулярна 

база, а не веднъж на няколко години. Има 

много добри практики от страни в Европа, 

където мерките по ПРСР работят 

целогодишно и ефективно помагат на 

фермерите да обновят парка си. 

- Кое е основното, което мотивира 

земеделските производители да купуват 

техника? 

Това, което основно мотивира земеделските 

производители да купуват техника е 

необходимостта от механизация и 

оптимизация на разходите. Модерната нова 

техника изисква инвестиция, но в същото 

време драстично намалява производствените 

разходи в едно стопанство. И тук е важният 
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момент на правилен избор на техниката 

като параметри, функционалност и най-вече 

разходи за поддръжка и обслужване. 

Правилният избор на една машина не е по 

цвят или по марка. Правилният избор на 

машина трябва да бъде направен на база 

оборудването на машината, размера на 

инвестицията и много важно – на разходите 

за експлоатация и спестяванията, които 

носи тази машина в поне 5-годишен план. 

Единствено такава комплексна оценка може 

да помогне на земеделските производители 

да направят правилния избор при покупката 

на техника.  

- Има бавна, но плавна тенденция за 

обновяване на машинния парк в земеделието, 

но в какво състояние е той в момента и колко 

време ще трябва да се изчистят старите 

машини изцяло? 

Цялостно машинният парк в България е все 

още  много стар. Голямата част от 

машините, работещи в земеделието са над 

10-15-годишни. Вносът на много амортизирани 

употребявани машини допълнително 

усложнява нещата. Да разбира се, има 

тенденция на обновяване на техниката, но 

това обновяване тече много бавно. 

Разбираемо е, че при сегашните изкупни цени 

на продукцията възможностите на 

земеделците за инвестиции в техника не са 

големи. От друга страна, старата техника 

води след себе си сериозни експлоатационни 

разходи, които не винаги се оценяват 

адекватно. Оперативните разходи за 

амортизираната стара техника също са 

значително по-големи от тези за нова 

техника. Това което е ясно е, че със 

сегашните темпове на подмяна на 

техниката, по-значителна подмяна на 

старите машини остава далеч в бъдещето, а 

за пълно изчистване на старите машини е 

още по-трудно да се мисли, освен ако не се 

въведат конкретни ограничения.

- Какви са изискванията за екологичност при 

агромашините и кои европейски (а и 

български) органи са натоварени да следят за 

това машините в селското стопанство да 

пазят околната среда? Има ли някакъв срок 

извеждането на машините, които не 

разполагат с еко изисквания и ако е така, как 

това ще се отрази на нашия пазар? 

Изискванията за екологичност при новите 

машини за земеделието са строго 

дефинирани и контролът се осъществява от 

ОД Земеделие при регистрация на всяка 

машина на база сертификат от 

производителя. 
По отношение на изискванията за 

екологичност при употребяваната техника, 

не ми е известно да има такъв контрол. Това 

означава, че техника и на 20-години може да 

бъде внесена и регистрирана в България. Не ми 

е известно да има срокове за извеждане от 

пазара на машини, които не покриват 

текущите екологични норми. Някак нелогично 

е да има строги изисквания за новите 

машини, а употребявани машини да влизат в 

страната без никакъв контрол спрямо 

екологичните норми.

- Какво е състоянието на пазара на машините 

втора ръка и как този пазар ще се развива за 

напред?

Пазар на машини втора ръка винаги е имало и 

ще има. Прави впечатление, че голяма част 

от машините втора употреба продавани в 

България, влизат най-вече от Европа. Тези 

машини в голямата си част са силно 

амортизирани и често биват „напудряни“ и 

продавани на нищо неподозиращи клиенти 

като „супер запазени“ машини, които след 

това изискват значителни разходи за 

поддръжка и ремонти. Съветвам земеделците 

“Мерките по ПРСР в последните 
години и начинът, по който се 
изпълняват, оказват 
негативно влияние на пазара 
на техника
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да внимават много при покупка на такива 

машини. Много по надежден вариант е 

закупуването на употребявани машини от 

вносители на нова техника в България, 

защото тези машини имат много по-ясна 

история и документация за сервизно 

обслужване. Разбира се, най-надеждни и 

ефективни са новите машини и няма по-добра 

и рентабилна инвестиция от инвестицията в 

нова машина. 

- Какво влияе върху цената на новите 

машини? 

Цените на новите машини се определят в 

основна степен от инвестициите на 

производителя в развойна дейност и от 

производствените разходи, които нарастват 

ежегодно. Колкото по-иновативни и 

ефективни са новите машини толкова по-

рентабилни са те за земеделските стопани. 
От друга страна състоянието на реколтата 

и изкупните цени влияят значително върху 

решението на фермерите за покупка на нови 

машини. Видно е от последните две години – 

2016-та и 2017-та, че ниските изкупни цени на 

продукцията депресират пазара. Нормално е 

при по-малки приходи, земеделците да са по-

консервативни в инвестициите.
Същевременно, точно в такива моменти на 

ниски изкупни цени е от съществено значение 

фермерите да се преоборудват с най-

високоефективната техника, за да намалят 

разходите за производство и да останат 

печеливши. Звучи малко нелогично на първо 

четене да се инвестира в модерна техника, 

точно когато приходите са най-ниски, но 

професионалните бизнес ориентирани 

фермери знаят, че всъщност това е много 

логично. Точно когато приходите са ниски, 

едно от малкото пера, на които могат да 

влияят е оперативните разходи за
 производство. 
Ако в такъв момент инвестират в много по-

икономична техника, която спестява разходи 

за гориво, спестява загуби и повишава 

производителността значително те ще си 

гарантират отлична рентабилност. Нещо 

повече, инвестицията в нова машина с 

осигурен първокласен сервиз минимизира 

риска от загуба на продукция.
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Бизнесът вижда еманципиране от европейските  програми 

2017 ЗАДАВА НОВИ 
ОТПРАВНИ ТОЧКИ 

„За нас 2017 беше една добра година. Успяхме да запазим и дори да подобрим пазарния си дял, 

благодарение на упорита работа и предлагането на нови услуги в полза на клиентите – 5 години 

удължена гаранция, специални условия за финансиране, различни пакети с услуги за интелигентно 

земеделие (FarmSight) и др“, коментира Стефан Христов от „Мегатрон“ ЕАД.

“
Елисавета Маркова, „Варекс” ООД: „Изминалата година се 
отличаваше с по-голямо търсене от предходната 2016-а. 
Традиционно преобладаваше търсенето на трактори с 
мощност под 150 к.с. и съответстващия прикачен 
инвентар. Ние отбелязахме добри продажби на 
зърнокомбайни и трактори в по-високия клас мощност - 
колесни и верижни.”
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Според някои от търговците резултатите от 2017 г. могат да бъдат сравнени с 2014 г., в която пазарът на 

земеделска техника заработи на пазарни принципи и се заложи основата на финансиране извън 

европейските програми.

„Въпреки ръста, който пазарът на агротехника отбеляза през миналата година спрямо 2016-а, 

реализираните обеми земеделска техника са далеч от обичайните за България. Ниските изкупни 

цени на продукцията са един от основните фактори, определящи това. Липсата на яснота, 

регулярност и прозрачност по мерките на ПРСР, свързани с подпомагането на инвестиции в 

техника, също допринася за този депресиран пазар”, посочва изпълнителният директор на 

„Интерагри” Даниел Минев.

“
Димитър Вангелов, „Сатнет” ЕООД: „Приходите на 
фирмата от продажба на земеделска техника през 2017 
нараснаха с около 20%. Ръстът беше по-голям при 
компактните трактори и инвентар за лозари, овощари и 
животновъди.“

“Веселин Генев, „Оптиком“ ООД: „Считам, че 
второто полугодие на 2017 г. е позитивен 
знак за пазара през 2018 г., заради 
резултатите от добрата стопанска 2017 
и готовността на земеделските 
производители да търсят различни 
форми на финансиране на своите 
инвестиционни намерения.“

„За нашата компания ситуацията не е по-различна от общата. За радост пазарите ни в
чужбина запълват свиването в България. Това свиване ние компенсираме с нови наши 

разработки, различни от предлаганите досега. Анализите сочат, че имаме ръст около 10% 

спрямо 2016 г. Това се дължи главно на увеличения износ, новите продукти и големия дял на 

резервните части и ремонти на стари машини“, коментира инж. Рашид Узунов от „Раломекс“.

Според търговците увеличението в търсенето на трактори, които са значително по-ниска и по-бързо 

възвръщаема инвестиция от инвестицията в комбайни, се дължи на това, че земеделските стопани са 

се насочили към преоборудване на автопарковете си. „По-големите инвестиции останаха за 

бъдещ период“, смята Деян Данов от „Агрола“ ООД.

Според анализа на данните от националното допитване на Tractor.BG, през 2017 г. 38 процента от 

земеделските стопани, участвали в проучването, са купили нови трактори.
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За полското производство тракторът, който изнася по-голямата част от работата, трябва да е хубава 

марка, счита зеленчукопроизводителят от Плевенско Валери Велев. „По-малките машини гледам да 

са възможно по-изгодни, но не евтини. Не се хвърлям на супер скъпи машини, защото обикновено 

ги карат хора, които не ги жалят“,  казва  той.

“
Симеон Симеонов, Maschio Gaspardo България: „Всеки спад 
в продажбите не е добра тенденция в дългосрочен план, 
но пазарът в България постоянно се мени и не можем да 
съдим от моментно състояние.“

Според стопаните обаче българските производители имат какво още да дадат, особено по 

отношение на цените.
„Има такива, особено за зърнопроизводството, които предлагат инвентар на цената, която е 

почти същата, като на чуждите фирми. Въпросът е, че на тях им е трудно да конкурират 

мултинационалните компании“, каза  земеделският производител Христо Цветанов. 

“
Веселин Генев, „Оптиком“ ООД: „Постигнахме 10% ръст в 
общите продажби и запазихме лидерската си позиция в 
продажбите на телескопични товарачи с 30 % пазарен 
дял в страната. Ръст имаме и в продажбите на 
трактори и прикачен инвентар.“

Специален проект на
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„Наблюдавахме и спад в продажбата на инвентар, особено през първата половина на 2017 г. Тази 

пазарна ситуация ни доведе до почти същия финансов резултат, като през 2015 г., което на 

практика е един много добър резултат, към който се стремят почти всички останали компании 

за продажба на техника“, посочи Деян Данов, управител на „Агрола”.

“
Найден Йосифов, „Металагро”: „През 2016 и 2017 г. 

запазихме обема на продажбите си почти еднакъв, 

надяваме се да е така и през 2018-а.
2016 е годината, в която за първи път износът на 

„Металагро” надвиши продажбите на вътрешния пазар.” 

„Ситуацията на пазара към момента е оптимистична. Консервативен оптимизъм. Трудничко е, 

но е нормално. Не тръгнаха програмите, от които фирмите очакваха да дойдат големи сделки, 

но това не стана. Разчита се на текущи продажби, но който не е оценил правилно пазара, ще му 

бъде трудно“, смята Георги Русев от „Меркурий Агро“.

 
Дори търговците на техника за животновъдство отчитат положително развитие през 2017 г. 
„Годината беше добра и от гледна точка на производствените резултати, има ръст в цените 

на изкупното мляко, но земеделците и животновъдите срещат не малко трудности с 

реализиране на продукция си. Важно е за всички нас пазарната ситуация да се нормализира”, каза 

Николай Стефчов, собственик и управител на „Агритоп“.

“
Даниел Минев, „Интерагри”: „Въпреки общия спад на 

продажбите на техника, ние като компания се развиваме, 

инвестираме в нови обекти и непрестанно увеличаваме 

екипа си. През 2017-а “Интерагри България” разшири екипа 

си в цялата страна до близо 70 специалисти и защити 

най-високото ниво на сертификация „Top Partner – 

Premium” в двете си новоизградени бази в град Русе и град 

Харманли. За пръв път в историята на бранда NEW 

HOLLAND в България “Интерагри” постигна това 

изключително високо ниво на сертификация, което е 

гаранция от производителя пред клиентите на марката 

за нивото на обслужване от официалния вносител.”
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Âå÷å íàä  Ìåòàëàãðî ÀÄ 4 ãîäèíè
óñïåøíî ðåàëèçèðà íà ïàçàðà òàçè ìàøèíà, êîÿòî 

ñå å äîêàçàëà ñ âèñîêà ïðîèçâîäèòåëíîñò è íèñêè çàãóáè, 
çäðàâà è íàäåæäàí êîíñòðóêöèÿ.

Ñåðèÿ SUNMASTER
ñïåöèàëíî ñúçäàäåíà çà ôåðìåðèòå, 
êîèòî ïðåäïî÷èòàò áåçðåäîâî 
ïðèáèðàíå íà ñëúí÷îãëåä. 

Ñåðèÿ SUNPROFI
óíèêàëíèÿò åëåìåíò â òàçè ìàøèíà å 
íåéíàòà íîæîâà ëåíòà è çàäâèæâàùà 
ñèñòåìà, êîÿòî ïðèáèðà ñàìî ïèòèòå 
íà ñëúí÷îãëåäà.

Ñåðèÿ 9 (ÏÑÏ)
ãàðàíòèðà îòëè÷åí ðåçóëòàò ïðè 
æúòâà è â íåáëàãîïðèÿòíè óñëîâèÿ 
(ïî-âèñîêà âëàæíîñò íà ñòåáëàòà, 
çàòðåâåíîñò íà ïî÷âàòà).

Ãàðàíöèÿòà íà âñè÷êè õåäåðè çà áúëãàðñêèÿ ïàçàð å .4 ãîäèíè



ИМА ПОЛОЖИТЕЛНА ТЕНДЕНЦИЯ КЪМ НАМАЛЯВАНЕ НА 
МАШИНИТЕ ПОД 10 ГОДИНИ

АВТОПАРКЪТ: 
ПРЕЗАРЕЖДАНЕ

Процесът на амортизиране на техниката е естествен и всеки предпочита да замени своите „уморени" 

машини с нови по-производителни и по-икономични. Голям принос за модернизиране на машинния 

парк оказват и европейските програми за подпомагане на дейностите в селското стопанство, счита 

Елисавета Маркова, управител на „Варекс” ООД. 

По думите й това определено има отражение в раздвижването в отрасъла, където се насочиха и 

много хора без опит, но успешно развиха бизнеса в своите ферми, благодарение на умелото 

управление на дейностите и ефективното ползване на новозакупената техника.

От  периода 2008/2009 г., когато земеделските стопани можеха да се възползват от мерки по ПРСР, 

които предоставяха една от първите възможности за финансова помощ за купуване на техника вече 

изминаха почти пълни 10 години.

„Динамиката на пазара на агротехника не е много голяма, но трябва да се отбележи, че земеделските 

производители вече сами разбират, че е важно инвестирането в нова техника, защото за 

производство на повече и качествена продукция трябва добра техника, а и защото машините, купени 
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в началото на миналия програмен период през 2007 година вече са поостарели и трябва да се 

подменят”, казва Николай Стефчов, собственик и управител на фирма „Агритоп“. 

Традиционно темпът на амортизация на една машина е в рамките на 10 години.
Земеделските стопанства в България притежават сравнително добре балансирани паркове, 

които им позволяват да изпълняват основния комплекс технологични операции.
 
Като цяло възрастовата структура на парка работни машини е както на парка трактори и се 

наблюдава положителна тенденция към намаление на машините над 10 години, посочват от КТИ в 

свой анализ за Tractor.BG.

“
Елисавета Маркова, „Варекс”: „Неоспорим факт е, че новата 

машина с фабрична гаранция е най-добрият избор.” 

Амортизацията на машините в България не е в рамките на 10-15 години, колкото е средната 

амортизация в Западна Европа, а е между 5 и 7 години. Причината за това е, че има по-малко машини 

и те се натоварват изключително много. Което означава, че след тези 5-7 години стопанинът започва 

да харчи много повече пари за поддържането на тази техника. Тя започва да струва много като 

ремонти, като разход на гориво и т. н. 
Редица фермери, а и търговци, споделят, че автопаркът по стопанствата е остарял. Морално и 

физически.

„Има още какво да се желае и то много. Има стопанства, които са по-малки и не могат все още да 

заделят средства за купуване на нови машини и инвентари. Работата със старите машини не 

води до необходимата ефективност. Те са и по-трудоемки, енергоемки, не са комфортни за 

работа. И съответно производителността им в крайна сметка е по-ниска.
Време е вече машините, които бяха купени през 2008/2009 г. да се подновят. Едни машини е най-

добре на петата, шестата година да бъдат подменени, това е в най-добрия случай. Но в нашата 

ситуация, започваме да ги сменяме към десетата“, смята зърнопроизводителят Светослав Русалов.
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“
Христо Цветанов, земеделски производител: „Планираме 

да подновяваме техниката тази година. Голяма част от 

нещата ги купихме през 2008 г.- 2009 г. и те вече правят 

10 години експлоатация.“

Стопаните считат, че колкото и да се говори, че много машини са били купени по ПРСР, машинният 

парк в България е сравнително амортизиран, тъй като у нас се работи по-крупно земеделие, което 

води до по-голяма експлоатация на техниката.

„Това не е машина в германско или френско стопанство, която да работи 15-20 години без 

проблеми. В България машините са прекалено натоварени, недостигът е реален и е нормално 

всяко себеуважаващо се стопанство да отделя 20 процента на година за подмяна на машинния 

си парк“, отбелязва зърнопроизводителят Димитър Мачуганов.
Според него този процес не може да спре.

Стопаните считат обаче, че  съвременни машини са не толкова ремонтно пригодни. Те не са 

направени да живеят като машините, произведени преди години, когато са били възможни по-

дългосрочни ремонти. 

“
Стефан Христов, „Мегатрон“ ЕАД: „Трябва да се предлагат 

не машини, а решения за оптимизация на целия 

технологичен процес, с цел намаляване на разходите и 

повишаване на производителността. Това ще даде 

възможност на клиентите ни да оцелеят в 

конкурентната среда с намаляващи изкупни цени и 

високи ренти, каквато е тенденцията към момента.“
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„Съвременните машини са като съвременните автомобили – имат определен ресурс и това до голяма 

степен дава тласък на това, че каквото и да правим, както плащаме кредитите на банките, така ще 

плащаме и машините към доставчиците. Въпросът е какъв ще бъде сезонът. Хубавото е, че има 

лизингови инструменти, има банки. Финансовите институции са благосклонни към земеделеца и това 

ще ни позволява да си купуваме машини. Макар и не като в предишни години. 2008/2009 г. бяха 

последните истински приеми, свързани със сектор зърнопроизводство. После имаше един 

извънреден прием, който беше сравнително малък на фона на предишните и затова наистина 

машините, купени тогава, вече са за подмяна. Ние правим ремонти, но те не ги понасят. Не е 

рентабилно“, смята зърнопроизводителят Димитър Мачуганов.

Проблемът е дали стопаните ще могат да си ги купуват.
„Комбайните, които са на по 10 години, могат да служат още. Това е машина, която струва ужасно много 

пари и работи 4 месеца в годината. Там сме по-склонни да инвестираме пари в поддръжка, макар че и 

те са сложни и трудно се ремонтират“, допълва Мачуганов.

ЕМАНЦИПИРАНЕ ОТ 
СУБСИДИИТЕ
ИМА 5 ВЪЗМОЖНОСТИ, ЧРЕЗ КОИТО 

СТОПАНИТЕ ДА КУПЯТ ЗЕМЕДЕЛСКА ТЕХНИКА:

Собствени средства

Мерки от ПРСР

Собствен лизинг на 

фирмата-търговец

Лизингова компания

Кредитиране от банка

Като изключим първата опция, всички останали са реални възможности за финансиране и 

подпомагане на стопаните, за да могат да купят необходимата техника.
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“
Христо Цветанов, земеделски производител: 

„Индустрията в света и у нас взима прекалено много пари 

от фермерите. Може би заради това, че има 

подпомагане.“

Големите ръстове на продажби на машини за селското стопанство у нас са свързани предимно с 

отварянето на приеми по мерки за купуване на техника от ПРСР. Така е станало през 2008/2009 г. През 

2015 г. също. Това обаче може съвсем да престане със следващия програмен период и обновяването 

на Общата селскостопанска политика. Особено след Brexit.

Очевиден е фактът, че стопаните за краткото време, в което сме в ЕС, свикнаха  да разчитат на парите 

от Европа, които са сериозна подкрепа за инвестиране в нови машини.  Дори и търговците отчитат, че 

влиянието им доскоро e било прекалено голямо и това е довело до сегашната ситуация, която някои 

определят като непредвидима и нестабилна.
 
„Причината за това са програмите, които така или иначе не се осъществиха в размера, в които всички 

очакваха“, смята търговският директор на Maschio Gaspardo България Симеон Симеонов.

„Неудобство за нас е неизвестността за момента на изпълнение на проектите, където сме заложили 

продажба на наши машини. Този процес трябва да се урегулира, така че доставчиците на техника да 

планират навреме доставките на заявените машини по проекти и бенефициентите също да планират 

дейностите с тези машини своевременно. Все пак, селскостопанската дейност е сезонна и доставката 

на машини трябва да се случва, когато те са необходими в стопанството”, казва от своя страна 

Елисавета Маркова, управител на „Варекс” ООД.

От друга страна редица изисквания към кандидатстването създадоха неравенство между фермерите 

в различните краища на страната, а и на Европа.

 „Нашият район – Сливен, е градска община, не е селски район и няма плащания за площи с природни 

ограничения - т. нар. НР, което ни прави аутсайдери във връзка с ПРСР, и не можем да участваме 
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активно по програмата за модернизация. Тя вече е и с изчерпан бюджет, защото попадаме в район, в 

който не можем да натрупаме почти никакъв конкурентен брой точки. И цялата тази механизация 

лежи на собствените ни възможности, с които разполагаме, за да механизираме някак фермата“, 

разказа Янка Попова, съпредседател на „Национална овцевъдна и козевъдна асоциация“ (НОКА). 

“
Елисавета Маркова, „Варекс”:„Нагласите за инвестиции в 

сектора селско стопанство винаги се определят от 

пазара на продукцията или от обявените проекти по 

различни европейски програми.  Това е нормален процес и 

ние разбираемо се съобразяваме с него.”

Според търговците на агротехника това трябва да се промени и то е наложително. Като пример за тази 

необходимост те посочват мудния процес по одобрението на проектите по мярка 4.1, която беше една 

от чаканите именно заради възможностите за финансиране в сферата на техниката и 

модернизацията на стопанствата.

“
Николай Стефчов, „Агритоп”: „Нашата работа е да 

помагаме на фермерите инвестициите им да са разумни, 

така че те да са устойчиви в бизнеса си”. 

„С дистанция от близо две години ние често вече и не помним точно конкретно какво и на кого сме 

предложили“, коментира Деян Данов, „Агрола“ ООД. Той смята, че държавата е длъжник на всички в 

агросектора. „Стопаните бяха подлъгани преждевременно да инвестират в покупката на нова техника, 

а ние – търговците, да внесем огромно количество техника, за да откликнем адекватно на уж големите 

очаквания за скок в продажбите“, обясни той.
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Обемите реализирана техника през 2017 г., въпреки ръста спрямо предходната година, са значително 

под обичайните нива за страната, смятат търговците, а изпълнителният директор на „Интерагри” 

Даниел Минев е категоричен: „Повишението беше продиктувано от една страна от безкрайното 

протакане и чакане през цялата 2016 г. да се отвори мярка 4.1, както и поради голямата несигурност, 

спекулации и дезинформация около мярката. Повечето от фермерите изчакваха не само входиране, а 

и одобрение на своя проект, преди да купят техника. Това така и не се случи през 2016-а и резултатът е 

красноречив в статистиката. Всички чакаха и много дори не знаеха какво чакат. Напомня ми малко за 

опашките пред магазините преди демокрацията, когато хората чакаха да докарат „нещо“. Цифрите 

през 2016 г. показват ясно, че несигурността и спекулациите по отношение на мерките от ПРСР вредят 

значително на земеделския бизнес, защото земеделците, които чакат и отлагат инвестициите в 

техника, губят приходи, реализират значителни и понякога огромни загуби. През 2017-а нещата не 

бяха много по-различни”. 

Освен стопаните, обаче, има и фирми качили се на вълната на евросубсидиите.
„Според мен ситуацията, която е в момента, ще се запази с тенденция за влошаване на 

положението на фирми, които разчитат на продажби главно чрез европейските програми“, 

отбелязва инж. Рашид Узунов от „Раломекс“.
 
Засилва се мнението, че съвсем скоро няма да може да се разчита на субсидии и това ще създаде ясна 

представа за пазара на агротехника у нас.

Изкривяването не е само в пазара. Създава се една особена конкурентна среда между 

бенефициентите, която освен това пресича логични процеси за сметка на търсените европари.

“
Христо Цветанов, земеделски производител: „За нашите 

фермери, особено в сектор “Плодове и зеленчуци”, има 

една панацея, която се казва организация на 

производители.“

Логично и естествено е стопаните да се сдружават или да създават организации на производители. 

Така те могат да си купят повече машини, които да използват или да продават заедно продукцията си, 

като по този начин да стъпят на по-сериозни, големи и платежоспособни пазари.

И тук идва изкривяването.
„Доста производители решиха да се сдружат, направиха разходи, признаха ги и проектите им не 

минаха. Част от тези производители, ако бяха си направили самостоятелни проекти, щяха да 

бъдат одобрени, а така в групи, няма как, защото ранкингът не беше направен приоритетно за 

стимулиране на организирането на производители“, посочи  председателят на Добруджанския 

овощарски съюз Димитричка Търпанова.
Ако няма подобни вдлъбнатини в пространството, създаването на организация на производителите е 

важен момент за българските фермери, тъй като така ще могат да печелят повече.

Специален проект на
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„Един фермер няма да влага огромни собствени средства в скъпа машина. Някои струват по 650 

000 евро. Това са огромни пари, които не са оправдани, защото тази машина ще работи един 

месец в годината, примерно. В една такава инвестиция няма икономическа целесъобразност“, 

смята земеделският производител Христо Цветанов в защита на идеята за създаването на 

организации на производители.

Той посочва, че бизнесът не бива да се осланя на програми, мерки и субсидии.
„Това не е устойчиво, а според мен ще има и завой в политикитие на ЕС, може да не е драстичен, но 

ще го има и това респективно ще се отрази и на мерките“, казва Христо Цветанов.

На същото мнение е и управителят на „Оптиком“ ООД Веселин Генев:
„Положителната новина е, че европейските субсидии вече не са основен източник на 

финансиране на покупката, а се разчита главно на лизингови схеми и банково кредитиране“, 

смята той.
И производителите смятат, че това е положителна тенденция. 

 „Въпреки липсата на еврофинансиране за фермерите в момента, пазарът се развива добре. 

Смятаме, че липсата на субсидии за покупка на машини ще отрезви пазара и ще има 

оздравителен ефект”, коментира изпълнителният директор на  „Металагро” Найден Йосифов.

Фактът, че пред цяла Европа стои големият въпрос как ще се разпределят бюджетите, каква ще 

остане вноската на всяка страна-членка след Brexit и дали въобще парите, отпускани като субсидии 

ще бъдат достатъчни за нови и големи покупки на машини, води до една изплуваща тенденция в 

общата картина на пазара на селскостопанска техника.

ФЕРМЕРИТЕ ЩЕ РАЗЧИТАТ ВСЕ ПОВЕЧЕ НА СОБСТВЕНИ 

СРЕДСТВА И КРЕДИТИ

През последните няколко години кредитирането на земеделски производители е придобило 

различни размери и посока. За разлика от предходните години, когато банките нямаха толкова силен 

фокус в сектора, сега нещата са различни и фермерите са едни от най-желаните клиенти. Ръстът при 

предоставените кредити на земеделски производители в последните две години средногодишно 

нараства с 9% за сравнение с другите сектори, където кредитирането е по-скоро с отрицателни 

стойности.
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Наблюденията на специалистите сочат, че от 2013 г. кредитирането на сектора се увеличава, като по-

голяма част от банките на местния пазар са фокусирани към този клиентски сегмент. По последни 

данни към средата на 2016 г. кредитната експозиция на банките в България към сектор „Земеделие“ 

възлиза на 1,69 млрд. лв.

Субсидиите от ЕС са определящи за развитието на сектора и са предпоставка за авансово оборотно 

финансиране - за текущи разходи, покупка на семена, торове, препарати, горива, заплащане на 

ренти, труд и други разходи.
На второ място след оборотното финансиране, веднага се нарежда търсенето на инвестиционни 

кредити за финансиране на покупките на земеделска техника, включително и по проекти от ПРСР 

2014-2020.

Земеделските производители ползват инвестиционно финансиране и за покупката на земеделска 

земя, като търсенето е силно зависимо от качеството и най-вече от цената й, допълват 

специалистите.

“
Даниел Минев,  „Интерагри”:  „През 2017 г. много 

земеделски производители осъзнаха, че чакането на 

програми пречи на бизнеса им и решиха да си купят 

необходимата им техниката. Според мене е положителна 

увеличаващата се настройка на фермерите да не чакат 

програми, а да си гледат бизнеса. Работата на полето не 

чака и безкрайното отлагане на решенията за 

инвестиции в техника, която им е необходима, води до 

сериозни загуби, които в много случаи не могат да се 

компенсират от каквато и да е субсидия за техника.”

Специален проект на
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С цел повишаване на  конкурентоспособността и увеличаване на добавената стойност сегментът 

следва да се развива в посока цялостна модернизация, смятат от Банка ДСК.  

Редица проучвания сочат, че около 80% от селскостопанските машини са на възраст над 10 години. 

Това обстоятелство налага нарастване на търсенето на инвестиционно финансиране за покупка на 

машини и съоръжения.
В банката смятат, че земеделските производители проявяват все по-жив интерес към иновативните 

продукти, които се предлагат на пазара. Именно това ще се отрази върху избора им занапред. 

Продуктите трябва да са ориентирани към потребностите на фермерите и да са свързани с 

въвеждане на нови технологии и купуване на нови машини и съоръжения.

От Първа инвестиционна банка прогнозират, че ще продължи да има значително търсене на кредити 

за реализиране на инвестиционни проекти по различни мерки на ПРСР, както и за допълнително 

оборотно финансиране.

Експертите от Интернешънъл Асет Банк очакват, че кредитите срещу субсидии от директните 

плащания ще продължат да бъдат най-използвани и популярни сред земеделските производители, 

поне до края на настоящия програмен период.
По отношение на кредитите за покупка на техника и земеделска земя също имаме позитивни 

нагласи, базирани както на развитието на отрасъла, така и на възможностите за финансово 

подпомагане, посочват от банката.

КАКВО ОЧАКВАТ 

БАНКИТЕ?
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За ПроКредит банк основното предизвикателство пред агросектора е свързано с постоянната нужда 

от инвестиции с оглед подобряване на ефективността на обработките, повишаване на добивите, 

покупка на земеделска земя с цел осигуряване на стабилност на стопанството и т. н.
 
Това обуславя нуждата от осигуряване на финансови ресурси за осъществяване на тези проекти. 

Очакваме окрупняване или обединяване на по-малките производители с цел подобряване на 

ефективността на стопанствата и реализиране на по-големи съвместни проекти. Развитие очакваме 

и при инвестициите в посока преработка на селскостопанска продукция, където има и възможност за 

откриване на повече работни места, посочват от финансовата институция.

В Райфайзен банк са на мнение, че секторът ще остане все така активен и динамичен поне до 2020 г., 

когато отново се очакват промени в Общата селскостопанска политика на ЕС.
Отсъствие на резки промени в близките няколко години прогнозират и в СИБАНК, като добавят, че ще 

има увеличаване на търсенето на кредити за оборотни средства.

През следващите няколко години се очаква фермерите в България да се насочват все повече към 

производство на качествена продукция, предназначена за платежоспособни пазари, в какъвто се 

превръща и българският, коментират от УниКредит Булбанк.

Очакваме освен в диверсификация в различни видове култури (технически, овощни градини и др.), 

фермерите да инвестират в машини и производства за добавяне на стойност към крайния продукт – 

различни опаковки, хладилници, еко и биопроизводство и др., посочват експертите.

“
Николай Стефчов,„Агритоп”: „Усеща се тенденция към по-

малко влияние от субсидиите, разбира се фермерите имат 

интерес да се възползват от тях, но все повече се инвестира и 

с банково кредитиране и фирмени лизингови схеми”.

63% 
от отговорилите на 

националното допитване на 

Tractor.BG посочват, че водещ 

критерий за избора на техника е 

цената, а 60 процента 

отбелязват, че е много важно 

сервизното обслужван

75% 
от анкетираните
приемат като сновен стимул 

за избор на нова техника , 

това че работата с такава 

машина ще подобри 

ефективността на 

стопанствата им.
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Зариването на пазара с употребявана техника има своите прости причини. Това се обяснява със 

стихийното купуване на техника преди няколко години, когато в страната влязоха много машини и 

прикачен инвентар.
 
„Земеделските производители, възползвайки се от възможностите на европейските програми, 

купиха много техника, която при някои стопани даже е излишна. Именно това е една от причините за 

свиването на пазара в бранша в момента. Втората причина са проблемите с проектите по новия 

програмен период на ПРСР, т. е. забавяне, някои ограничения, „орязване" на суми по проектите и т. н.“, 

коментира инж. Рашид Узунов, зам.-директор  на „Раломекс"АД.
 
 „Тази техника не в пълния си размер беше съобразена със стопанствата на производителите и с това, 

което им трябва. Вследствие на това на вторичния пазар има доста техника, която е на по-ниска цена, 

защото тези, които са взели машините, за да направят някакъв проект,  след това не са ги изработили 

като производство. Това е причината да има едно голямо предлагане на техника втора употреба“, 

обясни от своя страна председателят на Добруджанския овощарски съюз Димитричка Търпанова.

Такъв пример даде зеленчукопроизводителят Валери Велев от Плевенско. Той заяви, че 

възнамерява да намали обемите в стопанството си и точно заради това разпродава техниката си.

„В България не е добре сега да си много голям, защото реализацията на продукцията е трудна. Щях да 

купувам пивоти, но се отказах от проекта, защото смятам, че на този етап по-добре да се снишим“, 

казва той.

Е НОЖ С ДВЕ ОСТРИЕТА 
ВТОРАТА РЪКА !

63% 
от участниците в националното допитване на Tractor.BG посочват, че 

са купили употребявана техника през 2017 г., като най-вече е бил 

набавян прикачен инвентар. 
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„Търсенето на употребявани машини е значително по-високо от това на нови по ред причини, най-

съществена от които е цената. Трудно ми е да посоча конкретна цифра като съотношение между 

пазара на нови срещу употребявани, но според мен, не става въпрос за проценти, а за пъти в полза на 

употребяваните”, коментира Елисавета Маркова, управител на „Варекс” ООД.

По думите й много фермери предпочитат да купуват употребявани машини от страни извън 

България, защото всеобщото очакването е експлоатацията и обслужването на тези машини да са 

били контролирани. 

И стопани, и търговци обаче казват, че техниката втора ръка е нож с две остриета.
„Самата машина може да е много добра, обаче резервните части и поддръжката излизат или скъпо, 

или направо невъзможно“, счита Димитър Рачев от Съюза на дунавските овощари.

Когато се купи машина на 7 години от Западна Европа, например, ресурсът й на работа у нас е още 

най-много 2 години, казват специалистите. След това инвестициите в ремонт и резервни части са 

огромни.

От друга страна обаче, когато един комбайн струва 400 000–500 000 лв. и когато нямаш възможност да 

го вземеш по програма, тогава отиваш и си купуваш втора ръка от Германия – нещо, което се надяваш 

да е запазено и го плащаш на половин цена, обяснява земеделският производител Христо Цветанов.

47% За разлика от новите, употребяваните трактори са привлекли повече 

купувачи от отговорилите на допитването. 

„Нашата фирма предпочита да изкупува обратно машини, продавани и поддържани от нас, тъй като 

произходът и техническото им състояние са известни и можем спокойно да ги предлагаме на 

следващ клиент. Принципно, всяка употребявана машина, която предлагаме, задължително 

преминава технически преглед и по-значимите неизправности се отстраняват, преди да се обяви 

отново за продажба”, обясни Елисавета Маркова от „Варекс”. 

Засилването на конкурентоспособността на фермерите, пазарната им ориентираност и 

инвестициите в иновативни методи на производство, като цяло водят до развитие на сектора. 

„Предизвикателствата пред бъдещето на българското земеделие са много, но също толкова много са 

и неговите възможности за развитие”, смята Николай Стефчов, собственик и управител на „Агритоп”.

20% от всички участници в 

допитването на Tractor.BG 

са заявили, че са  купували 

едновременно и нова, и 

употребявана техника 

през миналата година.  

1/  4 от  пазарувалите машини 

втора ръка обаче са 

посочили, че през 2018 г. ще 

заложат само на нова 

техника. 

Специален проект на
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Една от ясно очертаващите се тенденции е търсенето на машини в зеленчукопроизводството и 

овощарството.

ЗАСИЛВА СЕ ТЪРСЕНЕТО НА 
ТЕХНИКА ЗА ОВОЩАРСТВО И ЗЕЛЕНЧУКОПРОИЗВОДСТВО 

Там, където има проекти по мярка 4.1 още от първия прием, има за довършване, защото паднаха 

точките, а и по втория прием още се разглеждат заявленията. В част от тези проекти има заложена 

техника. Но в този програмен период трудно се класират проекти за чисто зърнопроизводствената 

техника и предполагам, че там ще бъдат реализирани повече машини, свързани с овощарството и 

зеленчукопроизводството, етерично-маслените култури. Става въпрос за трактори и прикачен 

инвентар. Те ще са средни по мощност и специализиран инвентар за въпросните култури, коментира 

зърнопроизводителят Ангел Вукодинов. 

“
Даниел Минев, „Интерагри”: „Това, което се очертава 

като тенденция, е изкупните цени на продукцията да 

останат около сегашните нива без значително 

повишаване. За мене това означава само едно – 

високопроизводителната и високоефективна техника ще 

заема все по-важно място в бизнеса на земеделските 

производители. В условията на ниски изкупни цени и 

сравнително високи ренти едно от малкото места, 

където фермерите могат да влияят, са разходите.”
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И според търговците намаляването на интереса от страна на зърнопроизводителите ще се 

компенсира с търсене на машини от другите растениевъдни сектори.
„Ако предишните години имаше по-голям инвеститорски интерес от страна на големи 

зърнопроизводители, вече забелязваме промяна и интерес към нова техника от страна на овощари, 

зеленчукопроизводители, лозари, животновъдни стопанства, преработвателни предприятия и 

производители на технически култури“, отбелязва Веселин Генев от „Оптиком“ ООД.

ЛИПСАТА НА РАБОТНАТА РЪКА Е ОСНОВЕН ФАКТОР

Основна  причина  за  все  по- голямото  т ърсене  на  машини  в  овощарството  и 

зеленчукопроизводството е липсата на работна ръка в тези сектори. Площите се увеличиха, а голяма 

част от нискоквалифицираните работници са на гурбет.

През последните две години този проблем се усеща особено осезателно, а според стопаните 

остротата му няма да намалее, а дори напротив.
„Работниците стават по-скъпи. Не, че ние им плащаме много, но това, което ние им плащаме, е много 

за труда, който те полагат. Затова сме принудени да инвестираме в механизация. Колкото и да е скъпа 

машината, аз знам, че е в двора и утре излиза да работи. А работниците – не знам утре колко ще 

дойдат“, казва зеленчукопроизводителят от Плевенско Валери Велев.

Земеделци разказват, че набират хората, които да работят в градините им от далечни краища на 

страната.
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Извозват се хора от 100 – 150 км. За съжаление нашата работна ръка замина да бере ягоди в Холандия, 

да бере домати, мандарини, портокали в Испания. Не можем да стигнем техните заплати, но се 

стремим. Има и нови технологии за бране на плодове с машини, сподели производителят на плодове 

Незиха Сали.

„Миналата година пуснах обява, че финансирам студенти, които желаят да отидат да учат и след това 

да подпишат договор за работа. Тази година един човек ми се обади. Обясни, че е от Разград и така и 

не дойде“, разказа от своя страна собственикът на преработвателно предприятие във Велики 

Преслав Николай Неделчев.

Стигна се дотам, че Съюзът на дунавските овощари обяви, че възнамерява да използва опита на 

българските хотелиери и ресторантьори през лято 2017 г. за внос на работна ръка от страни извън 

Европейския съюз. 

 „Проблемът с намирането на сезонни работници в нашия сектор е особено сериозен. Когато узреят, 

плодовете не могат да чакат, трябва да се оберат веднага“, заяви офис координаторът на съюза 

Силвия Гордеева.

„Не може да се намерят съвестни работници и такива, които наистина искат да учат, да бъдат добри в 

работата си. Не е престижно. Престижно в момента е да си барман, IT и т. н. Заплатите не са причина за 

това. Те се вдигат и то с добри темпове. Даже си мисля, че в близко бъдеще ще прехвърлим границата 

на нормалното, за да можем да си запазим служителите“, смята земеделският производител Христо 

Цветанов.
 
Не става въпрос само за берачи, доячи и пастири, бизнесът изпитва глад и за „лейтенанти“ в 

земеделието – агрономи, зооинженери  и др., които към момента не могат да се заменят от машини.
 
 „Всички ние осъзнаваме, че без механизация е изключително трудно и то в условията на тази криза с 

работната ръка. Пред овцевъди и козевъди стои откъм механизация въпросът с подобряването на 

сградния фонд и машини, свързани с почистване, миксери за смесване на храната, доилни зали и 

фуражни ленти“, каза съпредседателят на НОКА  - Янка Попова.
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Именно затова се очертава тенденцията все повече фермерите да залагат на механизацията 

в селското стопанство. Това ще са машини, които заменят ръчния труд.  Все повече ще се 

засилва интересът към специализираната техника.

„Вече се създават иновативни машини, които успяват да разпознават плодовете на дървото, 

прибират само тях, грижовно събират меки плодове, като ягоди, малини и т.н. Това са 

продукти с висока добавена стойност и заради това, че ръчният труд е прекалено много в тях, 

те струват доста пари. Инвестирайки в машини, които успяват да заменят хората, това много 

ще помогне на фермера. Преди време беше немислимо да се берат механизирано орехи, 

ябълки или лешници. Сега виждаме все повече примери за това. Стигна се дотам, че и 

пиперът в Щатите вече се бере механизирано“, коментира земеделският производител 

Христо Цветанов.  

“
Христо Цветанов, земеделски производител: „Пътят 

напред е на иновативните машини. Тези, които работят 

и без оператор. Нещо, което доскоро беше немислимо.“

Подобно е мнението и на председателя на Добруджанския овощарски съюз Димитричка 

Търпанова. Тя смята, че едни от най-търсените машини в овощарството ще са именно 

техниката за контурна резитба, техника за прореждане на плодовете и т. н.
„Това е много тясно специализирана техника, която тепърва ще навлезе в средните и по-

големите стопанства“, обясни Търпанова.

Има и проблем в тази насока, разбира се. Не за всички култури се намират машини или са 

твърде скъпи. Един комбайн за домати, например, струва около 500 000 лв., коментират 

зеленчукопроизводители.

При всички положения обаче секторът ще върви към намаляване на зависимостта си от 

работната ръка и повишаване на ефективността на стопанствата, както и на тяхната 

устойчивост.

“
Георги Русев, „Меркурий Агро“: „Когато машините са 

многофункционални, фермерът е независим от човешкия 

фактор. Това няма алтернатива. Това е бъдещето.“
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Заобикалянето на човешкия фактор ще е водещо не само в сектор „Плодове и зеленчуци“, 

смятат фермерите, производителите и търговците. 
Търсенето на многофункционални машини, които да извършват повече от едно действие на 

полето и в стопанствата е вече факт и това ще продължи да бъде посока, в която селското 

стопанство ще върви.

„С едно минаване на блока да се свършат две-три неща. Примерно – минава култиватор, 

окопава, едновременно с това тори и евентуално вкарва и микрогранулатор. И при сеялките 

е така. Те са малко по-скъпи, но във времето са по-рентабилни, тъй като няма хора, а и се 

пести гориво. Търсят се машини, които пестят операции, да се оптимизира процесът поради 

липсата на хора. Така с трима човека могат да се гледат 2000 дка земя“, каза Георги Русев, 

„Меркурий Агро“.

Модерните и специализирани машини обаче имат нужда от оператори и механизатори, 

които да познават спецификите им. Абсолютно безсмислено е фермерът да инвестира в 

скъпа и високотехнологична техника и да я повери в ръцете на човек, който не може да си 

служи с нея. Липсата на кадри, умеещи да си служат с новите техники и технологии създава 

следната алтернатива на стопаните –

Да обучават своите служители
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„Видяхме, че много от хората, работещи с 

техника имат нужда и искат да научат 

повече за това как да използват най-

ефективно своето оборудване.

Предоставяйки на фермерите 

високотехнологични машини и 

технологии за прецизно земеделие 

компанията НИК взе едно особено 

полезно и важно решение – създаде NIK 

Academy. Управителят на НИК – Иво 

Куманов разказа повече пред Христина 

Василева за Tractor.BG:

Иво Куманов
 управител на НИК



- Кои са проблемите, с които обучителният 

център може да се справи?
Ние предоставяме възможност за обучение 

на персонала и оценка под формата на 

обратна връзка за всеки един участник, 

преминал през NIK Academy поотделно.  

Мотивацията на персонала е друга много 

важна насока, в която ние работим, защото 

знаем, че тя също играе важна роля в 

изпълнение на ежедневните задължения на 

всеки един служител. Всичко това с цел  да 

осигурим на нашите клиенти спокойна 

работа и не на последно място с добри 

резултати. 

- Какъв е капацитетът?
Капацитетът ни е 120 места, за които сме 

осигурили зали за обучение, халета пригодени 

за тренинги през зимата, в които да се 

извършват практически занятие, както и 

модерна земеделска техника с прилежащи 

към обучителния център полета, където да 

покажем работа в реални условия. 

- Разкажете за видовете обучения, начина на 

работа и колко продължава самия процес.
Обученията, които организираме към 

момента са насочени към три основни групи 

хора: механизатори, агрономи и мениджъри 

на земеделски стопанства. Обученията за 

механизатори са насочени към добрите 

практики в ежедневната им работа с 

машини и технологии за прецизно земеделие 

и са с продължителност 3 дни, в които 

включваме теоретична част в зала, 

практическа част с машина или симулатори, 

както и други специфични за всяко обучение 

изненади. Обученията за агрономи включват 

споделянето на добри практики от 

агрономите към НИК Агро Сървис, както и 

външни лектори от университетите, с 

които сме в партньорство. Заложили сме 

също и на интерактивни обучения, при 

които се включват лектори основно от 

Европа и САЩ за няколко часа, чрез видео-

конферентна връзка.“ 
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На места в страната имаше и добри добиви, а при пшеницата бяха и рекордни, но 

себестойността е доста висока и цените са относително ниски, а при култури като рапица и 

слънчоглед на много места имаше и провали, особено в Южна България. Това според сектора 

ще се отрази в лека степен и на купуването на машини.

„Тази година ще бъде не по-малко трудна от 2017-а. Прогнозните цени на земеделска 

продукция се запазват на екстремно ниски нива, в същото време рентите са високи, което 

неминуемо ще даде отражение на пазара през 2018 г.

Ако земеделските производители не коригират надолу наемните цени на земята, очаквам 

още по-голяма стагнация, последвана от фалити. Тъй като през 2018 г. не са предвидени 

средства за субсидиране на купуването на земеделска техника за зърнопроизводители, все 

по-трудно ще се отделят средства за инвестиране в нова техника. Предвид факта, че над 90% 

от фермерите в България са зърнопроизводители, пазарът ще остане свит и през 2018 г.“, 

смята Стефан Христов от „Мегатрон“ ЕАД. 

ЗЪРНОПРОИЗВОДСТВОТО 
вдига нивото
Общата нагласа е, че тази година няма да бъде от най-силните по отношение на търсене 

на машини за зърнопроизводството. Първата причина е отново, че в този сектор няма 

класирани проекти по мярка 4.1, а втората причина е, че рентабилността в сектора за 

изминалата стопанска година 2016/2017 не беше много добра по думите на самите 

зърнопроизводители.
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63%

от респондентите, участвали в проучването на Tractor.BG, които 
са от всички сектори на селското стопанство, са посочили, че 
планират през тази година да отделят бюджет за нова техника 
– главно прикачен инвентар - 69% и трактори - 52%.  

49 
на сто

са отговорили, че ще купуват техника втора ръка - 
прикачен инвентар - 68% и трактори – 52%, сочат 
данните от допитването.

Спрямо 
това 

Въпреки че според общото мнение комбайните няма да са на първо място по търсене през 

настоящата година, голяма част от стопаните ще се насочат към купуване на хедери и 

адаптери за различните видове култури, предвиждат от бранша. Причината за това е, че 

протеиновите култури станаха апетитна ниша сред стопаните заради субсидиите за тези 

култури. 
Старите комбайни могат да прибират този вид култури, но адаптери ще трябват, смята 

зърнопроизводителят Ангел Вукодинов.

 „Нашите наблюдения показват, че има и пазар на комбайни втора употреба,  за които също 

се  търсят хедери”, отбеляза изпълнителният директор на „Металагро” Найден Йосифов.

“
Инж. Рашид Узунов, „Раломекс“ АД: „Очаквам раздвижване 

на пазара на резервни части главно за стари модели 

машини и такива втора употреба“.

“
Димитър Мачуганов, зърнопроизводител: „Тракторите 

ще бъдат водещи, комбайните ще останат за по-натам. 

Но ако има остра нужда – няма начин, ще се купува. Не 

можеш да не ходиш на работа, защото няма транспорт.“
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Елисавета Маркова от „Варекс” посочва свое наблюдение. Според нея в световен мащаб има 

тенденции за обновяване на технологията за производство в земеделието като цяло. 

„Българските фермери следят тези тенденции и забелязваме, че има две категории фермери 

- едните решават да се доверят на новите технологии, а другите продължават досегашните 

наложени практики в земеделието и свързаните с него производства”, отбелязва Маркова. 

НОВИТЕ ТЕХНОЛОГИИ 
набират скорост

В България доста от стопаните вече проучват, а някои дори използват, no-till и strip-till 

технологиите, където е необходим специфичен инвентар.

„Доста от колегите се вглеждат в тази посока.  Така че там ще има, макар и различно от 

масовото, което познаваме при инвентарите, движение“, прогнозира Димитър Мачуганов.

Въпреки плахите опити спрямо използването на нови технологии има какво да се желае - 55 

процента от участниците в допитването на Tractor.BG споделят, че не използват нови 

технологии и софтуер в работата си, а едва 24 на сто са посочили, че са инвестирали в 

прецизно земеделие.   
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Тази тенденция обаче тепърва ще се развива, защото земеделците търсят начини за 

оптимизация на разходите в стопанствата си все по-усилено.  Дигитализирането, 

използването на новите технологии и масиви с данни е неизбежното бъдеще.

“
Елисавета Маркова, „Варекс”: „На пазара има огромно 

разнообразие от машини за всички производства в селското 

стопанство. И най-претенциозните очаквания на фермерите 

могат да намерят решение. Прецизното земеделие 

постепенно се превръща в норма. Навлизат и нови 

технологии за обработки.” 

1%

5%

8%

9%

22%

24%

55%

Друго

Онлайн платформи за управление 
на стопанството

Онлайн платформи за търговия

Специализиран софтуер за управление на 
стопанството (ERP, складови програми, …

Мобилни технологии (специализирани 
приложения)

Софтуер и техника за прецизно земеделие

Не използваме

КАКВИ НОВИ ТЕХНОЛОГИИ И СОФТУЕР ИЗПОЛЗВАТЕ ВЪВ ВАШЕТО СТОПАНСТВО?
( възможен повече от 1 отговор )
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„Все повече земеделци се интересуват от модернизиране на пръскачките в своите 

стопанства, но не просто техника, а машини, които ще запазят стойността си във времето и 

ще бъдат една добра инвестиция за стопанството“, казва управителят на НИК Иво Куманов. 

Според него така се осигурява оптимизация на разходите на стопаните, а това е от 

съществено значение, особено ако ще се върви към пазар без субсидии.

За оптимизиране  на разходите има наблюдения и директорът на Тайтън Машинъри 

България – Филип Цветков. 

“
„Времената не са особено лесни за клиентите ни, но от друга 

страна, огромната част от тях са вече изградени 

професионалисти, които са свикнали да правят успешен 

бизнес. Продължава тенденцията към опити за 

ограничаване на разходите. Това означава и увеличаване на 

фермерите, които се интересуват от възможностите за 

намаляване на прилаганите обработки, което за нас е добре, 

тъй като можем да им предложим много добри решения“, 

каза Цветков. 
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В това разнообразие от техника, което се предлага на пазара, един от факторите, които 

според доставчиците би трябвало да дава превес за окончателното решение за покупка, е 

близостта на сервизна база за поддържане до мястото на ползването на техниката. 

„Зад продажбата на всяка нова техника е необходимо да стои екип, който да я въведе в 

експлоатация, да обучи клиента как да я използва максимално ефективно за постигане на 

желания краен резултат и да бъде наличен и навреме да отстрани повреда, ако се появи 

такава по време на експлоатацията”, отбелязва Елисавета Маркова, управител на  „Варекс”. 

“
Николай Стефчов, „Агритоп”: „Смятам, че тенденцията на 

ръст ще се запази и 2018 – та година ще е по-добра спрямо 

миналата.  Съдейки  по поръчки и проекти, които имаме към 

момента мисля, че това е осъществимо. Вече се отчита 

стабилизиране на пазара на селскостопанска техника в 

Европа, а и в България. Също така Общата селскостопанска 

политика на ЕС след 2020 г. не е много далече и ще 

преразпредели и земеделието, и животновъдството, като 

всички се надяваме, че условията на новия програмен 

период ще имат оздравителен ефект върху селското 

стопанство в България”.

“
Симеон Симеонов, Maschio Gaspardo България: „Пазарът се 

събужда и отново ще тръгне нагоре, като прогнозите са 2018 

г. да е по-добра от 2017г. Очакваме растеж, но с колко ще си 

проличи в края на годината.“

„Оптимист съм за тази година. Хората станаха много образовани и търсят ефективни и 

високопроизводителни машини. Ние продаваме в средния клас машини. Хората повече 

наблягат на по-прецизни, по-качествени пръскачки и на торачки в този клас за качествена 

обработка на разсада. Знаят, че без качествено торене и пръскане, няма да се получат 

нещата“, смята Георги Русев от „Меркурий Агро“.
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Това важи със същата сила и за използването на семена, препарати и торове. Стопаните са 

напълно наясно, че дори да използват качествени машини, целият труд, който полагат може 

да отиде на вятъра, ако семената, торовете и растителната защита, която прилагат, не са 

висококачествени и продуктивни.

“
„Очакваме подобна година и през 2018 г. При по-спокоен 

пазар e възможно определено напрежение при някои 

клиенти, но професионалистите ще се справят без много 

проблеми“, оптимистично заключва директорът на Тайтън 

Машинъри България Филип Цветков.

Има доста фактори, обаче, които правят прогнозата за развитието на настоящата година 

малко или много трудна. Част от тях са липсата на снежна покривка тази зима, 

продължаващото договориране по втория прием на мярка 4.1, ниски изкупни цени на 

земеделската продукция. 

„Въпреки това, нашите очаквания са да има запазване и леко покачване на обемите на 

реализирана нова техника. Машинният парк в страната е изключително амортизиран и 

много машини се нуждаят от подмяна. Работим активно заедно с NEW HOLLAND за 

подпомагане на инвестициите на земеделците по всички възможни начини. Специалните 

програми за финансиране, 5-годишна удължена гаранция и преференциални условия на 

поддръжка определено са в помощ на земеделците и все повече фермери се отказват от 

чакане на програми и инвестират в бизнеса си с наша помощ, за да бъдат печеливши в тези 

трудни условия”, споделя изпълнителният директор на „Интерагри” Даниел Минев.

71

с генералната подкрепа на

ГОДИШЕН ОБЗОР НА ПАЗАРА НА АГРОТЕХНИКА 2017-2018





Друго наблюдение на търговците е, че стопаните стават все по-прецизни, проучват 

внимателно и обръщат внимание на детайлите.

„Тази година очакваме фермерите да избират внимателно техниката, която купуват и да се 

ориентират все повече към високотехнологични машини, които не само да им служат вярно, 

но да им дават технологично предимство пред техните колеги, тъй като добрата техника и 

подготвеният персонал стават все по-важни в днешно време, когато интервалите за работа 

на полето са силно променливи“, посочва Иво Куманов, управител на НИК.

КАКВО ПЛАНИРАТ ОБАЧЕ ТЪРГОВЦИТЕ И ПРОИЗВОДИТЕЛИТЕ?

„Екипът на Интерагри България като единствен официален вносител на 

NEW HOLLAND за България работи непрестанно за подобряване на 

условията за инвестиции в предлаганата от компанията техника. В рамките 

на 2016-а и 2017-а година беше активна изключително преференциална 

програма за финансиране на техника NEW HOLLAND, разработена 

съвместно с производителя с период на финансиране до 5 години и 

годишен лихвен процент от 0,95%. От началото на 2018-а година, Интерагри 

България стартира нова програма за финансиране с още по-добри лихвени 

проценти, започващи от 0,45% за трактори и 0,95% за зърнокомбайни. И 

нещо наистина радикално: от началото на 2018-а година всички трактори и 

зърнокомбайни NEW HOLLAND се предлагат с 5-годишна удължена 

гаранция директно от производителя единствено чрез официалния 

вносител Интерагри България, без оскъпяване за клиента и без 

самоучастие за всички гаранционни ремонти”, посочва изпълнителният 

директор на Интерагри Даниел Минев.
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Според него благоприятната тенденция от 2017 г. трябва да се запази, 

въпреки по-оскъдните инструменти за финансиране, планирани 

през  2018 г.

„2018-а започна добре за нас и се надявам и тази година да имаме растеж“, 

казва Димитър Вангелов, управител на „Сатнет“ ЕООД.

„Надяваме се и на подходящи климатични условия (сняг и дъжд навреме, 

липса на суша, градушки и бури) и тази тенденция очакваме да се запази и 

през втората половина на 2018 г.  От края на 2017 г. „Оптиком“ е официален 

представител на зърнокомбайни Rostselmash. Очакваме това партньорство 

да доведе до увеличаване на пазарния ни дял през 2018 г.“, коментира 

управителят на „Оптиком“ ООД Веселин Генев. 

„Нашата компания прави в последните години изключително големи 

инвестиции в изграждане на модерни търговско-сервизни центрове, както 

и в обучението на квалифицирани специалисти. Това ни дава възможност 

да предлагаме не само качествени продукти, но и висококачествени услуги, 

с които печелим доверието на все повече клиенти. Така ние преодоляваме 

кризисните ситуации, увеличаваме пазарния си дял и стоим стабилно на 

българския пазар“, сподели Стефан Христов, Генерален директор 

земеделска, голф и градинска техника „Мегатрон“ ЕАД.

„Планираме да допълним гамата с предлагани продукти - нови марки, нови 

машини, нови услуги и не на последно място по значение - нови търговско-

сервизни центрове. Производителите, чиито марки продукти предлагаме 

на българския пазар, предвиждат да анонсират новости и ние ще 

организираме презентации за всеки нов продукт. Освен презентациите, 

календарът ни с маркетингови прояви тази година ще бъде наситен с 

полеви демонстрации, посещения на фабрики и много други. Всичките ни 

прояви тази година ще са подчинени на 25-годишнината на фирма „Варекс” 

и ще се радваме да споделим радостта от това събитие с възможно най-

широка аудитория”, разказа Елисавета Маркова, управител на „Варекс” 

ООД. 
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Найден Йосифов,  „Металагро”:  “В момента, освен за България, работим за 

Румъния, Казахстан и Украйна. Очакваме увеличаване на износът ни за 

Украйна и  по искане на украински дилъри  разработваме 8-редов хедер за 

царевица, съобразен с този пазар. Фирменият стандарт, който отстояваме 

там, е много тежък – 5000 хектара безаварийна работа (50 000 дка). При 

хедерите за слънчоглед това вече е постигнато, затова се стремим да 

създадем и царевичен адаптер със същата работоспособност и 

издържливост.”

Според управителят на „Агрола“ ООД Деян Данов през тази година предстои 

истинска борба за запазване и увеличение на пазарния дял от 2017 г.

„За това ще разчитаме и на новооткрити търговски обекти. Инвестираме и в 

увеличение на персонала най-вече със сервизни специалисти, 

усъвършенстване на квалификацията на кадрите от всички нива и 

възможно най-голям сток от налични на склад в базите ни резервни части, 

за да се съкрати до минимум престоя на машините поради евентуални 

откази“, казва той.
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КОМПАНИЯ ПРИХОДИ - хил. лв. ПЕЧАЛБА - хил. лв.
ПРИХОДИ - 

ИЗМЕНЕНИЕ - %
ПЕЧАЛБА - 

ИЗМЕНЕНИЕ - %
ПОЗИ-
ЦИЯ

ПОЗИ-
ЦИЯ

2015 2016 2014 2015 2016 2014 2015 2016
2016 / 
2015

2016 /
2014

2016 /
2014

2016 / 
2015

ТОП 10 432 506 696 468 448 218 18 066 45 756 12 955 -36% 4% -72% -28%

Всички останали 358 860 494 898 430 699 26 739 45 053 23 208 -13% 20% -48% -13%

ОБЩО 791 366 1 191 366 878 917 44 805 90 809 36 163 -26% 11% -60% -19%

1 1 МЕГАТРОН АД 90 341 145 425 94 106 5 797 10 803 3 724 -35% 4% -66% -36%

2 2 ТАЙТЪН МАШИНЪРИ БЪЛГАРИЯ ЕАД 85 033 116 133 69 777 -5 513 -1 677 -7 503 -40% -18% -347% -36%

5 3 АГРОТРОН 2007 ЕООД 37 707 69 139 56 859 2 657 6 253 2 232 -18% 51% -64% -16%

3 4 ЗЛАТЕКС ООД 41 092 78 153 40 241 7 038 8 341 6 363 -49% -2% -24% -10%

4 5 РАПИД КБ ООД 50 236 75 163 39 357 3 814 8 956 2 931 -48% -22% -67% -23%

7 6 ОПТИКОМ ООД 31 087 42 949 34 574 1 708 4 122 2 221 -19% 11% -46% -30%

8 7 ИНТЕРАГРИ БЪЛГАРИЯ АД 23 477 41 947 31 318 1 063 3 121 103 -25% 33% -97% -90%

6 8 ВАРЕКС ООД 29 659 52 225 30 816 122 1 291 111 -41% 4% -91% -9%

9 9 АНИМЕКСС ЕООД 24 952 39 318 27 122 537 611 887 -31% 9% 45% 65%

10 10 АГРОИН ООД 18 922 36 016 24 048 843 3 935 1 886 -33% 27% -52% 124%

18 11 АГРОЛА ООД 10 615 16 663 22 497 796 2 097 1 309 35% 112% -38% 64%

12 12 УНИВЕРСАЛ-НВГ ООД 18 320 24 001 18 989 1 259 1 166 1 343 -21% 4% 15% 7%

14 13 АГРОМАШИНА ГРУП ООД 10 644 19 187 18 986 549 2 486 1 750 -1% 78% -30% 219%

19 14 НИКА 2 ООД 5 499 15 139 17 379 483 1 590 1 271 15% 216% -20% 163%

21 15 АГРОСТИЛ ООД 13 843 14 396 17 216 867 819 803 20% 24% -2% -7%

13 16 БУЛАГРО МАШИНИ АД 17 635 22 235 14 524 645 844 289 -35% -18% -66% -55%

20 17 НИК ЕЛЕКТРОНИКС ООД 12 988 14 472 13 918 2 724 2 826 1 664 -4% 7% -41% -39%

11 18 ИРИ ТРЕЙД АД 22 274 26 241 13 058 424 443 47 -50% -41% -89% -89%

15 19 СТОЙЧЕВИ 57 - 62 ООД 14 914 18 475 11 951 61 282 -403 -35% -20% -243% -761%

28 20 КББГ ЕООД (КУБОТА БЪЛГАРИЯ) 6 828 10 627 11 537 215 676 949 9% 69% 40% 341%

БЪЛГАРСКИ 
компании 

НАЙ-ГОЛЕМИТЕ 

100+ 
В СЕКТОР СЕЛСКОСТОПАНСКА ТЕХНИКА И ОБОРУДВАНЕ
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КОМПАНИЯ ПРИХОДИ - хил. лв. ПЕЧАЛБА - хил. лв.
ПРИХОДИ - 

ИЗМЕНЕНИЕ - %
ПЕЧАЛБА - 

ИЗМЕНЕНИЕ - %
ПОЗИ-
ЦИЯ

ПОЗИ-
ЦИЯ

2015 2016 2014 2015 2016 2014 2015 2016
2016 / 
2015

2016 /
2014

2016 /
2014

2016 / 
2015

22 21 МАДАРА АГРО ЕООД 11 151 13 712 9 508 956 159 87 -31% -15% -45% -91%

17 22 АГРИТОП ЕООД 13 381 17 055 9 014 791 1 248 589 -47% -33% -53% -26%

27 23 АГРОПРОЕКТ ЕООД 2 733 10 704 8 618 57 1 048 174 -19% 215% -83% 205%

30 24 АГРОТЕХНИКИ И КО ООД 8 409 8 460 8 508 1 340 1 573 1 307 1% 1% -17% -2%

39 25 АГРО БУЛ СЕРВИЗ ООД 4 919 6 008 8 313 146 182 309 38% 69% 70% 112%

26 26 АГРИТРЕЙД - БГ ООД 9 348 11 151 8 291 859 898 775 -26% -11% -14% -10%

42 27 ПЕТКО И ИВАН ДРАГАНОВИ С-ИЕ СД 5 200 4 994 8 081 562 607 1 296 62% 55% 114% 131%

23 28 Групата ИНОВЕКС * 3 396 12 975 7 746 190 864 295 -40% 128% -66%

32 29 НИКОМ-М ООД 9 300 7 689 7 486 365 321 546 -3% -20% 70%

33 30 САТНЕТ ЕООД 8 031 7 643 6 964 1 129 1 327 241 -9% -13% -82%

40 31 ПАРАПИР СЕРВИЗ 0 5 871 6 667 -1 514 446 14% n.a. -13%

41 32 КООПЕРАЦИЯ КИТКА 3 793 5 436 6 639 181 160 704 22% 75% 340%

16 33 МАРПЕКС АГРО ЕООД 7 432 17 849 6 296 1 830 6 405 985 -65% -15% -85%

109 34 АГРАТЕК ЕАД 0 0 6 290 0 0 -50 n.a. n.a. n.a.

36 35 ТЕХНИКС ЕООД 4 754 6 291 6 029 160 424 582 -4% 27% 37%

35 36 МЕТАЛАГРО АД 8 937 6 384 5 918 2 626 762 488 -7% -34% -36%

25 37 ЕТ СТАТЕВ - СТАНИМИР НЕДЯЛКОВ 10 840 11 541 5 791 362 1 135 196 -50% -47% -83%

37 38 МК ГУМИ ООД 3 238 6 145 5 660 36 322 292 -8% 75% -9%

57 39 ХИДРАВЛИКА 96 2 979 3 275 5 459 171 266 491 67% 83% 85%

81 40 СКАЙТРАК ЕООД 0 743 5 123 0 65 299 590% n.a. 360%

29 41 АГРОПРОМ СЕРВИЗ ООД 4 764 9 842 4 999 180 1 529 213 -49% 5% -86%

24 42 АГРОХОЛ ООД 7 192 12 692 4 998 582 1 886 137 -61% -31% -93%

34 43 МАШИО ГАСПАРДО БЪЛГАРИЯ ЕООД 0 7 398 4 888 -2 368 14 -34% n.a. -96%

31 44 АГРОНИМ ООД 4 622 8 364 4 716 259 641 78 -44% 2% -88%

38 45 АГРО СКАЙ АД 5 279 6 011 4 511 88 51 48 -25% -15% -6% -45%

45 46 АГРО СЕВ-МАР ООД 1 953 4 232 4 498 560 597 379 6% 130% -37% -32%

51 47 КАМТ АД 4 076 3 739 4 430 29 44 -1 195 18% 9% -2816% -4221%

55%

50%

-79%

44700%

289%

-46%

n.a.

264%

-81%

-46%

711%

187%

n.a.

18%

-76%

-800%

-70%

43 48 РАЛОМЕКС АД 4 271 4 594 4 253 -453 -56 -201 -7% 0% 259% -56%

54 49 ТАЙГЪР АГРИ ЕООД 236 3 621 4 241 -27 227 287 17% 1697% 26% 1163%

59 50 БЕЛАРУС АГРО - ТРЕЙД ЕООД 1 728 2 999 3 897 -228 -27 67 30% 126% 348% 129%

50 51 ЛЕНА АГРОМАШИНИ ЕООД 3 468 3 749 3 883 531 660 439 4% 12% -33% -17%

44 52 ДЖИ-ТРАК ООД 4 580 4 528 3 408 332 338 226 -25% -26% -33% -32%

46 53 АГРИКОРП ЕООД 3 759 4 217 3 267 310 489 292 -23% -13% -40% -6%

55 54 АКВА СИСТЕМС ЕООД 4 069 3 609 3 247 627 603 303 -10% -20% -50% -52%

66 55 АГРИ МАРКЕТ БГ ООД 152 1 957 3 182 4 228 93 63% 1993% -59% 2225%

58 56 АГРОИНД ЕООД 2 581 3 146 3 013 332 349 256 -4% 17% -27% -23%

47 57 ЛИМК ООД 3 276 3 906 2 963 152 493 136 -24% -10% -72% -11%
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КОМПАНИЯ ПРИХОДИ - хил. лв. ПЕЧАЛБА - хил. лв.
ПРИХОДИ - 

ИЗМЕНЕНИЕ - %
ПЕЧАЛБА - 

ИЗМЕНЕНИЕ - %
ПОЗИ-
ЦИЯ

ПОЗИ-
ЦИЯ

2015 2016 2014 2015 2016 2014 2015 2016
2016 / 
2015

2016 /
2014

2016 /
2014

2016 / 
2015

49 58 ПЕРЛА АД 3 020 3 805 2 948 53 85 -25 -23% -2% -129% -147%

64 59 ГЕОМАР АГРОТЕХ ЕООД 1 889 2 331 2 846 119 148 181 22% 51% 22% 52%

52 60 ГЛЕНКОМ ЕООД 2 614 3 667 2 788 20 59 25 -24% 7% -58% 25%

110 61 РИМЕКС ТЕХНОЛОДЖИЙС ЕАД 0 0 2 639 0 0 189 n.a. n.a. n.a. n.a.

61 62 СИ АГРО 2011 ЕООД 1 642 2 578 2 295 66 194 268 -11% 40% 38% 306%

76 63
ГЕЦ - ГИ ЕООД /
АГРО ХАУС БУРГАС ЕООД

173 978 2 270 4 49 102 132% 1212% 108% 2450%

65 64 СУНИМАК ГРУП ЕООД 2 045 2 273 2 143 42 40 46 -6% 5% 15% 10%

60 66 ФИАММА ЕООД 3 233 2 816 2 025 342 322 160 -28% -37% -50% -53%

63 65 ТРАКТОР ИНВЕСТ ЕООД 1 684 2 435 2 025 277 437 350 -17% 20% -20% 26%

56 67 АГРОКОРПОРЕЙШЪН ООД 2 053 3 365 1 989 91 332 187 -41% -3% -44% 105%

69 68 РОЛВ - ТЕХНИК ООД 1 412 1 577 1 815 9 88 106 15% 29% 20% 1078%

62 69 АЛПЛЕР БЪЛГАРИЯ ООД 2 375 2 487 1 733 217 261 160 -30% -27% -39% -26%

53 70 СИМПА АГРИ ЕООД 2 061 3 655 1 724 29 494 183 -53% -16% -63% 531%

83 71 АГРОЕС ЕООД 300 673 1 711 38 100 345 154% 470% 245% 808%

70 72 ЕТ КЛАС-КАЛИН ДИМОВ 1 616 1 529 1 618 87 69 8 6% 0% -88% -91%

68 73 ОРУДИЦА 2000 ООД 1 607 1 652 1 571 80 65 56 -5% -2% -14% -30%

67 74 НОВИТА ПРИМ ООД 1 853 1 861 1 555 90 87 90 -16% -16% 3% 0%

71 75 МОНТАЖАГРО ГРУП ЕООД 189 1 496 1 507 22 167 68 1% 697% -59% 209%

88 76 ТРАКБУЛ ЕООД 479 574 1 414 28 7 86 146% 195% 1129% 207%

73 77 ТЕХНО ГРУП - М ООД 995 1 373 1 274 114 133 68 -7% 28% -49% -40%

48 78 ИТАЛ КОМЕРС ЕООД 4 650 3 878 1 176 2 055 1 293 23 -70% -75% -98% -99%

111 79 АГРИМАТ БГ ЕООД 0 0 1 170 0 0 131 n.a. n.a. n.a. n.a.

74 80 МЕРКУРИЙ АГРО** 523 1 044 1 163 9 49 93 11% 122% 90% 933%

79 81 ЗЕМТЕХ ООД 1 077 927 1 059 243 124 34 14% -2% -73% -86%

91 82 ПЛАИН И ВЕ ЕООД 614 497 1 038 3 -11 73 109% 69% 764% 2333%

89 83 АГРОНИКА ЕООД 615 563 876 -2 10 16 56% 42% 60% 900%

77 84 ЕТ ДЖОРИ ЛЮДМИЛ ЛЕНКОВ 1 032 958 875 106 79 71 -9% -15% -10% -33%

108 85 ДЕЛТА АГРИ ООД 0 2 859 0 -5 80 n.a. n.a. 1700% n.a.

75 86 КЮ 1 ИМПОРТ ЕООД 685 1 002 809 -20 8 20 -19% 18% 150% 200%

82 87 СД ИНТЕРТРЕЙД 7 ЕООД 1 060 683 806 116 28 86 18% -24% 207% -26%

78 88 АГРО БУЛЛ ООД 687 942 735 30 86 14 -22% 7% -84% -53%

87 89 СТОЙКОВИ УНИВЕРС ООД 626 586 728 78 72 50 24% 16% -31% -36%

112 90 ЯРА БЪЛГАРИЯ ЕООД 0 0 690 0 0 -615 n.a. n.a. n.a. n.a.

84 91 ВЕСИДОН ООД 512 655 688 21 31 25 5% 34% -19% 19%

72 92 ФЕНС КОНСТРУКТ ЕООД 0 1 401 655 0 382 32 -53% n.a. -92% n.a.

86 93 СЕЛЕКТ АГРО ООД 669 591 639 106 15 24 8% -4% 60% -77%
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  * В групата са обединени резултатите на ИНОВЕКС ЕООД, ИНОВЕКС Сервиз ЕООД, ГРАНДИС ЕООД, ИНОВЕКС МАШИНЪРИ ЕООД 

      и ИНОВЕКС ГРУП ЕООД.

** В групата са обединени резултатите на МЕРКУРИЙ АГРО ЕООД и МЕРКУРИЙ АГРО И КО ЕООД.

КОМПАНИЯ ПРИХОДИ - хил. лв. ПЕЧАЛБА - хил. лв.
ПРИХОДИ - 

ИЗМЕНЕНИЕ - %
ПЕЧАЛБА - 

ИЗМЕНЕНИЕ - %
ПОЗИ-
ЦИЯ

ПОЗИ-
ЦИЯ

2015 2016 2014 2015 2016 2014 2015 2016
2016 / 
2015

2016 /
2014

2016 /
2014

2016 / 
2015

80 94 ЕТ ПРЯСПА-СВЕТОЗАР КИРОВ 1 118 789 604 14 3 -106 -23% -46% -3633% -857%

113 95 ДЖУ-МАРКЕТ ЕООД 0 0 594 0 0 58 n.a. n.a. n.a. n.a.

92 96 АБИГАЛ ЕООД 250 463 538 41 42 48 16% 115% 14% 17%

94 97 ЕГЕМЕН БГ ООД 318 440 450 4 44 39 2% 42% -11% 875%

107 98 МАГНА ТЕХНИКА ЕООД 0 36 448 0 32 34 1144% n.a. 6% n.a.

96 99 КТМ-ТРЕЙДИНГ ООД 298 413 429 4 4 3 4% 44% -25% -25%

93 100 ФОКЕР ЕНО ООД 537 447 353 -26 73 29 -21% -34% -60% 212%

90 101 ФЛУАНС ЕООД 663 532 351 57 49 12 -34% -47% -76% -79%

95 102 АГРОУЕЙ БЪЛГАРИЯ ЕООД 147 438 313 1 45 4 -29% 113% -91% 300%

85 103 ДАНАИЛ БУХОВ ЕООД 109 614 291 43 174 -11 -53% 167% -106% -126%

100 104
ЕТ ДЖЕЙ ТРЕЙДИНГ - 
БОРИСЛАВ ДЖАГАРОВ

129 195 251 4 3 5 29% 95% 67% 25%

103 105 АГРАР - ГЕОМИТ ЕООД 170 151 243 10 22 52 61% 43% 136% 420%

99 106 ТОРНАДО ЕООД 107 284 214 6 37 29 -25% 100% -22% 383%

102 107 ДЖОЛЕВ ЕООД 136 166 210 4 13 37 27% 54% 185% 825%

97 108 УНИВИС ООД 364 338 179 20 64 -6 -47% -51% -109% -130%

98 109 НИКЕЯ - ТРЕЙД  ЕООД 360 328 174 27 135 48 -47% -52% -64% 78%

101 110 СВЕМАР АГРО ООД 11 180 165 -28 46 1 -8% 1400% -98% -104%

104 111 НОВА АГРО ЕООД 112 138 132 1 3 -2 -4% 18% -167% -300%

106 112 ЕТ НИКОЛАЙ УВАЛИЕВ 99 46 31 -4 -3 -6 -33% -69% -100% -50%

105 113 ВАНТО ТРЕЙД АУТО АД 2 535 80 23 -971 -960 -516 -71% -99% 46% 47%
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СИЛНА ДИНАМИКА 
НА ФИНАНСИТЕ в търговията със 
селскостопанска техника

НАЙ-ДОБРА 
за сектора досега е 2015 г. 

с приходи 
над 1.191 

млрд. лева

Компаниите на пазара на селскостопанска 

техника минаха през предизвикателствата 

на динамичното обновление на машинния 

парк в сектора. Възможностите на 

клиентите, като движеща сила през този 

период,  зависеха главно от субсидиите, 

отпускани целево  от европейските 

фондове, а също така от промените в 

лихвената и кредитната политика на 

банковия сектор.
Отчетите на разгледаните 100+ компании в 

сектора показват, че през тези години те са 

работили в трудна, но интересна среда с 

големи възможности за печалба и огромни 

рискове.
Без съмнение, най-добрата година за 

сектора е 2015 г. Това е годината, в която 

приходите на разгледаните фирми 

надхвърлят един милиард, а общата им 

печалба доближава 91 млн. лева или средно 

7.6%. 
За бурните води на пазара свидетелстват 

резките промени във финансовите потоци. 

Общият приход през 2014 г. е около 791 млн. 

лева. Година по-късно той се вдига 

скокообразно – с 50.5% до 1.191 млрд. лева. 

2016 г. прави корекция надолу, като 

приходите падат с 26.2% до близо 879 млн. 

лева. Все пак по този показател 2016 г. е по-

добра от 2014 г. с 11.1%.

За високия риск в сектора може да се съди 

от данните за печалбата. Общо за 

разгледаните фирми тя се увеличава през 

2015 г. с близо 112% спрямо предходната 

година, като надхвърля 90 млн. лева. През 

2016 г. обаче настъпва спад с 60.2% до 36 

млн. лева. Сумата е с 19.3% по-ниска даже в 

сравнение с 2014 г. През тези превратности 

на пазара по-лесно минават големите 

компания и тези с по-широк спектър от 

предлагани машини, оборудване и услуги.
Индивидуалните данни от компаниите за 

персонала им също свидетелстват за висока 

динамика. В някои от тях спадът на 

продажбите през 2016 г. налага съкращения, 
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но като цяло заетостта в сектора показва 

устойчив растеж. По време на оживлението 

през 2015 г. фирмите увеличават 

служителите си общо с 12.1% - от 2 039 души 

на 2 286 души. Година по-късно този процес 

продължава, макар и с едва забележим 

темп. Персоналът в разглежданите 

компании се увеличава с още 2.5% до 2 344 

души. Основна роля за това имат 

дейностите, свързани със сервиза, 

гаранционната и следгаранционната 

поддръжка на продадената техника.
Като силен фактор, който дава чувство за 

сигурност на пазара, се очертават първите 

десет компании по приходи. Това са 

МЕГАТРОН АД, ТАЙТЪН МАШИНЪРИ БЪЛГАРИЯ 

ЕАД, АГРОТРОН 2007 ЕООД, ЗЛАТЕКС ООД, 

РАПИД КБ ООД, ОПТИКОМ ООД, ИНТЕРАГРИ 

БЪЛГАРИЯ АД, ВАРЕКС ООД, АНИМЕКСС ЕООД 

и АГРОИН ООД, подредени по данни от 

отчетите за 2016 г.
През разглеждания тригодишен период 

първите две места неизменно се заемат от 

МЕГАТРОН АД и ТАЙТЪН МАШИНЪРИ 

БЪЛГАРИЯ ЕАД. 
РАПИД КБ ООД - с основна марка CLAAS, е на 

трета позиция през 2014 г., но през 

следващите две години отстъпва от 

пазарния си дял и пада последователно на 

четвърта и на пета позиция по приходи.  
В същото време марката JOHN DEERE 

отбелязва възход на българския пазар и 

допринася за разместване в челната петица. 

Нейните машини се предлагат от АГРОТРОН  

2007 ЕООД наред с други търсени у нас 

марки. През първите две години от периода 

фирмата заема пета позиция, но 

благодарение на добрата си търговска 

стратегия през 2016 г. се издига на трето 

място по приходи. 
С широка продуктова палитра ЗЛАТЕКС ООД 

е четвърта в началото на периода, после 

става трета и отново минава на четвърта 

позиция.  
Следва я ОПТИКОМ ООД с шеста позиция 

през 2014 г., седма през 2015 г. и отново 

шеста през 2016 г.

В същото време ИНТЕРАГРИ БЪЛГАРИЯ АД се 

изкачва от девета на осма позиция, а през 

2016 г. става седма.
ВАРЕКС ООД преминава от седмо на шесто 

място и след това отстъпва на осмо.  

АНИМЕКСС ЕООД е на осма позиция през 

2014 г., после за две години е на девета.
В началото на периода АГРОИН ООД е 

единадесета, но през следващите две 

години вече влиза в челната десетката.
През целия период първите десет компании 

осигуряват поне половината от общия 

приход на разгледаните 100+ фирми. През 

2014 г. постъпленията им са около 432 млн. 

лева или почти 55% от общата сума. През 

2015 г. приходите на десетте са 696 млн. лева 

– 58% от общите, а през 2016 г. са близо 448 

млн. лева или 51% от всички.
Прави впечатление, че в челната десетка се 

класират основно официалните вносители 

на утвърдени марки селскостопанска 

техника, както и търговци - АГРОТРОН  2007 

ЕООД и АНИМЕКСС ЕООД, с доказан авторитет 

в сектора.
Общата печалба на първите десет фирми е 

под половината на тази за стоте компании. 

За 2014 г. във водещата група са отчетени 

общо 18 млн. лева печалба – около 40% от 

тази на стоте фирми. През следващата 

година сумата за първите десет се вдига 

почти тройно до близо 46 млн. лева, което 

представлява 50.4% от общата за 

70,3%

Компаниите от 
първата десетка реализират 

от общата печалба
на Топ 100+
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разгледаните компании в сектора. През 2016 

г. печалбата при десетте обаче пада даже 

под равнището на 2014 г. Отчетени са общо 

13 млн. лева или 36% от сумата на печалбите 

за стоте фирми.
Десетте компании с най-големи приходи се 

явяват работодатели на около 34% от 

персонала в групата на стоте в бранша. 

Обща е тенденцията към увеличаване на 

служителите, макар че отделни фирми са 

правили съкращения след 2015 г. 

Допълнителното набиране на персонал през 

2016 г. се обяснява с разширяването на 

услугите, предлагането на сервиз и 

очакванията за оживление на пазара в 

сектора през 2017 г., което в известна степен 

се оправда.
Интересно е положението на компанията с 

най-големи приходи - МЕГАТРОН АД. 

Постъпленията в нея през всяка от трите 

години са поне една десета от общите, като 

през 2015 г. делът им достига 11.4%, а през 

2016 г. е 10.7%. 
За успешно справяне с предизвикателствата 

на пазара свидетелстват и печалбите на 

компанията. За 2014 г. са от четени 5.797 млн. 

лева или 12.9% от сумата за стоте фирми. За 

2015 г. печалбата на МЕГАТРОН АД е 10.803 

млн. лева – 11.8%, а за 2016 г. – 3.724 млн. 

лева или 10.3%.
Първите десет позиции по размер на 

печалбата за 2016 г. се заемат от ЗЛАТЕКС 

ООД, МЕГАТРОН АД, РАПИД КБ ООД, АГРОТРОН 

2007 ЕООД, ОПТИКОМ ООД, АГРОИН ООД, 

АГРОМАШИНА ГРУП ООД, НИК ЕЛЕКТРОНИКС 

ООД, УНИВЕРСАЛ-НВГ ООД и АГРОЛА ООД.
Десетте компании отчитат общо 25.423 млн. 

лева печалба за същата година. Сумата 

заема впечатляващите 70.3% от общата 

печалба на стоте фирми за 2016 г. 
В началото на списъка има примери за 

плавни промени през годините. ЗЛАТЕКС 

ООД е на първа позиция по печалба през 

2014 г. със 7.038 млн. лева, минава на трета 

през 2015 г. с 8.341 млн. лева и отново заема 

първата позиция през 2016 г. с 6.363 млн. 

лева. 
МЕГАТРОН АД е на първа позиция през 2015 

г., докато през другите две години е втора. 

РАПИД КБ ООД се придвижва от трета през 

2014 г. с 3.814 млн. лева печалба на втора 

позиция през следващата година с 8.956 

млн. лева и отново трета през 2016 г. с 2.931 

млн. лева.
Впечатляващ скок прави АГРОМАШИНА ГРУП 

ООД. Печалбата й през 2014 г. е 549 хил. лева 

и отговаря на 25-а позиция. Година по-късно 

компанията става 10-а с 2.486 млн. лева 

печалба, а през 2016 г. е вече 7-а с 1.750 млн. 

лева. 
Друг пример за голям напредък е печалбата 

на АГРОИН ООД. За 2014 г. фирмата отчита 

843 хил. лева и се нарежда 17-а. За 2015 г. 

сумата се вдига четири и половина пъти до 

3.935 млн. лева и компанията заема 7-а 

позиция, а през 2016 г. вече е 6-а с 1.886 млн. 

лева.
На общия фон стабилно се изкачва нагоре и 

ОПТИКОМ ООД. През 2014 г. тя е на 9-а 

позиция с 1.708 млн. лева печалба. Година 

по-късно сумата от 4.122 млн. лева я нарежда 

6-а, а през 2016 г. компанията става пета с 

печалба от 2.221 млн. лева.
Резки промени има и при МЕТАЛАГРО АД. 

Началната за проучването 2014 г. е много 

успешна с печалба от 2.626 млн. лева и 6-а 

позиция. През 2015 г. този показател спада 

до 762 хил. лева и прави фирмата 27-а. 

ПОДЕМ 
отчитат фирмите, 

които 
подпомагат 

интелигентното 
земеделие
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Понижението продължава и през 

следващата година, когато печалбата е 488 

хил. лева, което отговаря на 24-а позиция.
ИТАЛ КОМЕРС ЕООД е седма по печалба през 

2014 г. с отчетени 2.055 млн. лева. Общият 

подем в сектора през 2015 г. сякаш 

заобикаля компанията и със сума от 1.293 

млн. лева тя слиза на 17-а позиция, а година 

по-късно отива на 90-а с 23 хил. лева 

печалба. Тия по скоро да не ги пишем?
В първата десетка през 2014 г. е и МАРПЕКС 

АГРО ЕООД с печалба от 1.830 млн. лева. 

Компанията добре използва оживлението 

на пазара и година по-късно се изкачва до 

4-та позиция с 6.405 млн. лева. 

Последвалият спад обаче свива печалбата 

на фирмата и през 2016 г. тя е 14-а с 

отчетени 985 хил. лева.
За това колко трудно се правят пари на този 

пазар, може да се съди и от придвижването 

на ИНТЕРАГРИ БЪЛГАРИЯ АД. Компанията е 

нова, създадена е едва преди пет години и е 

единственият официален вносител на 

машини с марката NEW HOLLAND. За 2014 г. 

фирмата отчита 1.063 млн. лева печалба, 

като заема 13-а позиция сред най-големите 

в сектора. 2015 г. е много успешна – 3.121 млн. 

лева и 8-о място сред стоте. През 2016 г. 

обаче печалбата слиза на 103 хил. лева и 

компанията заема 56-а позиция.
Успешно развитие в съчетание със 

стабилност показват фирмите, обособени в 

проучването като група ИНОВЕКС. В нея са 

включени данните за ИНОВЕКС ЕООД, 

ИНОВЕКС Сервиз ЕООД, ГРАНДИС ЕООД, 

ИНОВЕКС МАШИНЪРИ ЕООД и ИНОВЕКС ГРУП 

ЕООД. Приходи от 3.396 млн. лв. през 2014 г. 

нареждат групата 45-а. Година по-късно 

постъпленията се увеличават повече от три 

пъти до 12.975 млн. лв. и фирмите се 

изстрелват на 23-а позиция. При общия спад 

през 2016 г. приходите стават 7.746 млн. лв., 

което отговаря на 25-о място сред 

разглежданите компании.
Динамиката на пазара се отразява и върху 

печалбите в групата ИНОВЕКС. Отчетените 

190 хил. лв. за 2014 г. отговарят на 41-а 

позиция. За следващата година печалбата е 

864 хил. лв. и групата се изкачва до 24-о 

място. По-икономичният режим на пазара 

през 2016 г. дава като резултат 295 хил. лв. и 

33-а позиция в списъка.
Динамично равновесия в сектора показва 

УНИВЕРСАЛ-НВГ ООД. Приходите на 

компанията за трите години са съответно 

18.320 млн. лв.,  24.001 млн. лв. и 18.989 млн. 

лв.  Макар че сумите са различни, те 

осигуряват на фирмата неизменната 12-а 

позиция по този показател през целия 

разглеждан период. Печалба от 1.259 млн. лв. 

за 2014 г. съответства на 11-о място за 

УНИВЕРСАЛ-НВГ ООД  в списъка. Понижение 

на резултата до 1.166 млн. лв. година по-

късно означава 20-а позиция, но подем до 

1.343 млн. лв. печалба за 2016 г. осигурява 

престижно девето място в класацията 100+.
Със солидно присъствие сред първите 

двадесет компании по приходи е СТОЙЧЕВИ 

57 - 62 ООД. За първата година от периода 

фирмата отчита 14.914 млн. лв. постъпления 

и заема 14-а позиция, като печалбата е 61 

хил. лв. Оживлението на пазара в сектора 

през 2015 г. се измерва в компанията с 

приходи от 18.475 млн. лв. или 15-о място, и 

печалба от 282 хил. лв. Година по-късно 

постъпленията спадат до 11.951 млн. лв., 

което означава 19-о място, но е отчетена 

загуба от 403 хил. лв.
В златната дузина по печалби влиза 

Събирателното дружество ПЕТКО И ИВАН 

си остава основен 
двигател на пазара 
на селскостопанска 
техника

ПРСР
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ДРАГАНОВИ С-ИЕ за 2016 г. Работата на 

фирмата може да послужи като добър 

пример за растеж, въпреки общата 

конюнктура. Приходите на ПЕТКО И ИВАН 

ДРАГАНОВИ С-ИЕ за 2014 г. са 5.200 млн. лв., 

което съответства на 32-ра позиция. 
Година по-късно, когато секторът като цяло 

отбелязва силен подем, приходите на 

фирмата имат малък спад - до 4.994 млн. лв. 

На общия фон това е 42-ро място. 

Постъпленията обаче отскачат рязко нагоре 

през иначе трудната за продажби 2016 г. и 

достигат 8.081 млн. лв., като издигат 

компанията до 27-а позиция. През целия 

период печалбата расте - от 562 хил. лв. за 

2014 г. или 23-а позиция, и 607 хил. лв. за 

2015 г. – 32-ро място, до 1.296 млн. лв. за 2016 

г. и престижната 12-а позиция.
Средствата от европейските фондове в 

подкрепа на модернизацията на 

българското земеделие през разглеждания 

период без съмнение са съществен фактор 

за развитието на търговията със 

селскостопанска техника. Обща е оценката, 

че Програмата за развитие на селските 

райони (ПРСР) е един от големите стимули 

на пазара.
Чувствителен тласък в динамиката на 

продажбите даде отварянето на подмярка 

4.1 „Инвестиции в земеделски стопанства“ по 

ПРСР с първи прием през пролетта на 2015 г. 

и бюджет от 150 млн. евро. 
Нов прозорец от възможности тази 

подмярка даде при нейното второ отваряне 

през октомври – декември 2016 г. с още по-

голям бюджет – 237 млн. евро. Ефектът от 

сделките, подкрепени от тези средства, 

намира отражение във финансовите 

резултати на компаниите в сектора през 2017 

г. Процедурите по тази подмярка не са 

приключили, така че част от средствата по 

нея ще бъдат стимул за пазара и през 2018 г.
Значима подкрепа оказаха също подмерките 

6.1 „Създаване на стопанства на млади 

фермери“ и 6.3 „Стартова помощ за развитие 

на малки стопанства“. 
Инвестициите в други видове оборудване – 

софтуер, системи за интелигентно 

земеделие и подобни, бяха подпомогнати 

през 2017 г. с 50.2 млн. евро по подмярка 6.4.1 

„Инвестиции в подкрепа на неземеделски 

дейности“.
Успоредно с това в сектора има ясни 

признаци, че двигателят на пазара на 

селскостопанска техника в периода 2017-2018 

г. се измества от субсидиите към 

използването на други средства – собствени 

и заемни, за планирана модернизация на 

стопанствата, ориентирана към развитието 

им в бъдеще.
При отчетения общ ръст на регистрирана 

техника от КТИ през 2017 г. очакванията за 

пазара са през 2018 г. да достигне нивата от 

2015 г., а при благоприятни обстоятелства в 

бизнес-средата може дори да ги надмине.
Тенденцията намира потвърждение и в 

данните от националното проучване на 

Tractor.BG. Фермерите, участници в 

допитването, споделиха, че през 2017 г. не са 

успели да обновят своя машинен парк в 

достатъчна степен, но ще се стремят да 

направят това през тази година. Докато през 

миналата предимство са имали покупките 

на техника втора употреба, плановете за 

2018 г. са за снабдяване с нови машини.

СЪЩЕСТВУВА ПОТЕНЦИАЛ 

2018 г.
да достигне по 

продажби рекордната 

2015 г.
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2014 ã. 2015 ã. 2016 ã.

ÊÀÌÒ

4 076 3 739 4 430

ÏÅÐËÀ

3 020 3 805 2 948

ÐÀËÎÌÅÊÑ

4 271 4 594 4 25311 151

ÌÀÄÀÐÀ ÀÃÐÎ

13 712 9 508

ÌÅÒÀËÀÃÐÎ

8 937 6 384 5 918

ТОП  БЪЛГАРСКИ ПРОИЗВОДИТЕЛИ 5
по приходи в хил. лв.

РАЗВИТИЕ НА ПАЗАРА В СЕКТОРА В ПЕРИОДА 

2014-2018 г.

Приходи на фирмите от Топ 100+ (в хил.лв)

791 366 1 191 366 878 917 1 010 754 1 162 368

2014 2015 2016 2017* 2018*

* При прогноза за 15% ръст спрямо предходната година.
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ТОП  25
НА РАБОТОДАТЕЛИТЕ 

В СЕКТОРА НА
СЕЛСКОСТОПАНСКАТА 
ТЕХНИКА

ПОЗИЦИЯ ПОЗИЦИЯ БРОЙ СЛУЖИТЕЛИ

2015 Г. 2016 Г. 2014 Г. 2015 Г. 2016 Г.

ОБЩО: 1512 1644 1676

1 1 ТАЙТЪН МАШИНЪРИ БЪЛГАРИЯ ЕАД 169 157 153

2 2 МЕГАТРОН АД 120 135 145

3 3 МАДАРА АГРО ЕООД 91 92 107

4 4 ОПТИКОМ ООД 78 87 96

7 5 РАЛОМЕКС АД 97 79 88

6 6 ПЕРЛА АД 86 84 81

5 7 МЕТАЛАГРО АД 90 87 79

8 8 ЗЛАТЕКС ООД 74 79 74

10 9 ИРИ ТРЕЙД АД 62 75 68

11 10 ВАРЕКС ООД 57 58 65

14 11 АГРОТРОН 2007 ЕООД 28 53 63

12 12 РАПИД КБ ООД 52 58 62

15 13 НИК ЕЛЕКТРОНИКС ООД 39 49 62

13 14 АНИМЕКСС ЕООД 53 56 59

9 15 УНИВЕРСАЛ-НВГ ООД 56 78 56

18 16 ОРУДИЦА 2000 ООД 43 46 47

16 18 ЛИМК ООД 51 49 45

19 17 БУЛАГРО МАШИНИ АД 41 45 45

17 19 АГРОИН ООД 32 47 44

21 21 СТОЙЧЕВИ 57 - 62 ООД 46 44 43

23 20 ИНТЕРАГРИ БЪЛГАРИЯ АД 24 36 43

20 22 КАМТ АД 37 45 42

22 23 АГРИТОП ЕООД 30 42 40

25 24 АГРОМАШИНА ГРУП ООД 19 29 37

24 25 САТНЕТ ЕООД 37 34 32
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ÂÑÈ×ÊÈ 

ÀÃÐÎÍÎÂÈÍÈ 

ÍÀ ÅÄÍÎ 

ÌßÑÒÎ 

ËÅÑÅÍ È ÁÚÐÇ 
ÊÎÍÒÀÊÒ 
Ñ ÄÐÓÃÈ 

ÔÅÐÌÅÐÈ

Национална мрежа 
за селско стопанство

ÍÀÉ-×ÅÒÅÍÎÒÎ ÅËÅÊÒÐÎÍÍÎ ÈÇÄÀÍÈÅ 
ÇÀ ÑÅËÑÊÎ ÑÒÎÏÀÍÑÒÂÎ Â ÁÚËÃÀÐÈß

ÀÃÐÎÁÎÐÑÀ ÇÀ 
ÇÅÌÅÄÅËÑÊÀ 
ÏÐÎÄÓÊÖÈß
ÂÑÈ×ÊÈ 
ÎÁßÂÈ ÇÀ 
ÀÃÐÎÒÅÕÍÈÊÀ
ÍÀÌÅÐÈ 
ÐÀÁÎÒÀ
ÏÐÎÄÀÉ 
ÀÃÐÎ ÈÌÎÒ
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АУДИТОРИЯ

на пазара на земеделска техника през 2017г. и очаквания за 2018г.

ИЗСЛЕДВАНЕ

АНАЛИЗ НА РЕЗУЛТАТИТЕ

Поведено през периода: декември 2017 – януари 2018

Участници: 530 читатели на Fermer.bg и Tractor.bg

Основната част от респондентите в изследването 
(84%) са фермери, зърнопроизводители, 
животновъди и агрономи

Включилите се в анкетата са главно мъже (88%), 
като 83% от всички участници са в активна 
трудова възраст (25 – 54 г.)

Най-много са участниците от района на 
Пловдив (9%), Добрич(7%), Бургас (6%) и 
Хасково (6%).
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ПЛАНОВЕ за 2018

2
0

1
8

ПРОДАЖБИ през 2017

2
0

1
7

През 2017 година повечето селскостопански производители 
(61%) са се въздържали от закупуване на НОВИ агромашини, а 
тези които за направили инвестиция, са обновявали основно 
прикaчния инвентар в стопанствата си (78%). 

УПОТРЕБЯВАНА агротехника са закупили отново по-малко от 
половината анкетирани (45%). Водещ при машините втора 
ръка също е прикачният инвентар. 

За разлика от новите, употребяваните трактори са привлекли 
повече купувачи. 47% са инвестирали в използвани срещу 38% 
в нови трактори.

По отношение на каналите за информиране при закупуване 
на селскостопански машини водещи са обявите и 
информацията в интернет. Рекламата във вестници и списания 
е непопулярен канал за търговия на агромашини – посочен 
само от 10% от респондентите.

Водещи критерии за избора на техника са цената (63% я 
смятат за важна и много важна) и сервизното обслужване 
(60% го смятат за важно и много важно). Mестоположението на 
продавача почти не е от значение за участниците в 
изследването.

2018 се очертава като по-добра година за пазара на 
селскостопански машини - 63% планират да отделят бюджет за 
нова техника (основно прикачен инвентар - 69% и трактори - 
52%) и 49% ще се спрат на употребявана техника (прикачен 
инвентар 68% и трактори – 52%).

Основен стимул за избор на НОВА техника е желанието да се 
подобри ефективността на работата, която дават новите 
модели (75%).
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ОЧАКВАНИЯ 2018

Компаниите, които не са закупували никаква техника през изминалата 
година са 36%. Тези от тях, които няма да закупуват отново никаква 
техника през 2018 са само 24%.

20% от всички участници са купували едновременно и НОВА, и 
УПОТРЕБЯВАНА техника. 25% от тези, които са купували втора ръка 
машини през новата година ще заложат само на нова техника.

СТОПАНСТВАТА, КОИТО НЕ СА ИНВЕСТИРАЛИ ПРЕЗ 2017

От тези, които имат планове да обновяват машинния парк, само нова 
техника ще изберат 32%, a само стара техника 20%.

СТОПАНСТВАТА, КОИТО СА ИНВЕСТИРАЛИ ПРЕЗ 2017

ТЕХНОЛОГИИ И МАРКИ

В технологично отношение преобладаващата част от 
стопанствата са слаборазвити. 55% споделят, че не използват 
нови технологии и софтуер в работата си. В прецизно 
земеделие са инвестирали само 24% от респондентите, което 
открива пазарна нисша с добър потенциал.

ИЗПОЛЗВАНИ ТЕХНОЛОГИИ

Лидери в потребителските предпочитания сред тракторите 
са John Deere, Kubota и MT3. Любимите марки товарачи са JCB, 
MANITOU и BOBCAT, а при комбайните – CLAAS, JOHN DEERE и 
NEW HOLLAND.

ПРЕДПОЧИТАНИ МАРКИ

Като цяло браншът очаква 2018 да отбележи по-голям 
ръст при закупуване на нова земеделска техника.
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Колко % от участниците са купували или планират за закупят**

* Прогнозни нива
** Резултатите за година надвишават 100% тъй като респондентите купуват и двата вида техника  

Нова техника Употребявана техника

+4%

+24%

Инвестиции в нова техника 2017/2018

Инвестиции в употребявана техника 2017/2018

ИНВЕСТИЦИИ В ЗЕМЕДЕЛСКА ТЕХНИКА
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Каква е Вашата професия?

Какви са основните дейности във Вашето стопанство? 

Каква е големината на 
стопанството, в което работите?

Купувахте ли НОВА 
земеделска техника през 2017 г.?

( повече от 1 възможен отговор )
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Каква НОВА земеделска техника купувахте 
през 2017 г.? (възможен повече от 1 отговор)

Купувахте ли УПОТРЕБЯВАНА 
земеделска техника през 2017 г.?

Каква УПОТРЕБЯВАНА земеделска техника 
купувахте през 2017 г.? (възможен повече от 1 отговор)
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ПЛАНОВЕ ЗА ЗАКУПУВАНЕ 
НА АГРОТЕХНИКА ПРЕЗ 2018

От къде събирате информация, когато избирате 
земеделска техника?  (възможен повече от 1 отговор)

1%

10%

37%

41%

42%

66%

Други

Реклама във вестници и списани

Директни запитвания към дилърите

Изложения и панаири

Препоръка на познати

Обяви и информация в интернет

Кое е най-важното за Вас при закупуване 
на земеделска техника за стопанството?

19%
18%

22%

41%

22%

18%
18%

42%

32% 32%

21%

15%

22%

26%

28%

24%

27%
25%

24% 24%

26%
27% 28%

19%

46%

31%

15%

8%

0%

5%

10%

15%

20%

25%

30%

35%

40%

45%

50%

Цена Сервизно обслужване Местоположение 
на продавача

Марката Начин на плащане 
към търговеца

Времето за доставка Друго

маловажно не много важно важно много важно
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Планирате ли да купувате  
НОВА земеделска техника през 2018 г.?

63%

37%

Извадка: 530

Какви са причините да търсите НОВА техника? 
(възможен повече от 1 отговор)

3%

7%

10%

10%

31%

75%

Друго

Имаме одобрен проект по мярка на ПРСР

Винаги купувам само нова техника

Планираме да заменим неработещи машини

Машинният парк е остарял

Искаме да подобрим ефективността на 
работата с по-нови машини

Какъв тип НОВА земеделска техника планирате 
за купите през 2018г.?  (възможен повече от 1 отговор)

10%

12%

16%

52%

69%

Комбайн

Софтуер и техника за прецизно земеделие

Товарачи

Трактор

Прикачен инвентар
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Планирате ли да купувате УПОТРЕБЯВАНА
земеделска техника през 2018 г.?

49%
51%

Извадка: 530

Какъв тип УПОТРЕБЯВАНА земеделска техника 
планирате за купите през 2018г.?  (възможен повече от 1 отговор)

7%

9%

14%

52%

68%

Комбайн

Софтуер и техника за прецизно земеделие

Товарачи

Трактор

Прикачен инвентар

ИЗПОЛЗВАНИ ТЕХНОЛОГИИ

Какви нови технологии и софтуер използвате във 
Вашето стопанство? (възможен повече от 1 отговор)

1%

5%

8%

9%

22%

24%

55%

Друго

Онлайн платформи за управление 
на стопанството

Онлайн платформи за търговия

Специализиран софтуер за управление на 
стопанството (ERP, складови програми, …

Мобилни технологии (специализирани 
приложения)

Софтуер и техника за прецизно земеделие

Не използваме
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ПРЕДПОЧИТАНИ МАРКИ
земеделска техника

Кои са предпочитаните от Вас марки?
(възможен повече от 1 отговор)

ТРАКТОРИ ТОВАРАЧИ КОМБАЙНИ

JOHN DEERE1

KUBOTA2

МТЗ3

CLAAS4

NEW HOLLAND5

FENDT6

CASE IH7

MASSEY FERGUSON8

DEUTZ FAHR9

ZETOR10

LANDINI11

LAMBORGHINI12

JCB13

VALTRA14

STEYR15

ARMATRAC16

KIOTI17

MCCORMICK18

HATTAT19

LS20

JCB1

MANITOU2

BOBCAT3

JOHN DEERE4

CLAAS5

NEW HOLLAND6

CATERPILLAR7

KOMATSU8

CASE IH9

DEUTZ FAHR10

MERLO11

MASSEY FERGUSON12

VOLVO13

WEIDEMANN14

HYUNDAI15

CLAAS1

JOHN DEERE2

NEW HOLLAND3

ROSTSELMASH4

CASЕ IH5

MASSEY FERGUSON6

FENDT7

LAVERDA8

DEUTZ FAHR9
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Порталът за селскостопанска техника

ÍÎÂÈ È ÓÏÎÒÐÅÁßÂÀÍÈ ÌÀØÈÍÈ

ÊÀÒÀËÎÃ ÍÀ ÑÏÅÖÈÀËÈÇÈÐÀÍÈ 
ÔÈÐÌÈ

ÄÈÐÅÊÒÍÈ ÄÎÃÎÂÀÐßÍÈß 

ÂÑÈ×ÊÈ ÎÁßÂÈ ÇÀ

ÑÅËÑÊÎÑÒÎÏÀÍÑÊÀ ÒÅÕÍÈÊÀ 

ÍÀ ÅÄÍÎ ÌßÑÒÎ
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ПОЛ И ВЪЗРАСТ

НАСЕЛЕНО МЯСТО

СОЦИОДЕМОГРАФСКИ ПРОФИЛ

12%

88%

МъжЖена

1%
3%

21%

36%

25%

10%

3%

До 18 18-24 25-34 35-44 45-54 55-64 Над 65

Пол Възраст

0%

1%

2%

3%

4%

5%

6%

7%

8%

9%

10%
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